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内容概要

　　销售必修课是一个由内而外全面打造销售精英的课程，这个课程可以让你明白客户拒绝你真正的
原因在那里，也能够让你通过客户语言行为等因素确认客户的想法是什么。
如果你希望让客户很容易的购买你的产品，那么你得先学会如何让客户一下喜欢你；如果你希望让客
户持久的信任你，那么你得让客户更好的认同你。
销售的意义在于如何让在得到更好利润的同时也能够让客户得到极大地满足，这是一个相辅相成的过
程而不是一个让你感觉冲突的过程。
销售是一份能让你改变你的一生同时也将成就你的一生的职业与其说销售必修课是一门销售人员的课
程，倒不如说这是一把让你打开建立人际关系大门的绝佳钥匙。
销售过程其实就是一个说服的过程，所以你可以使用课程中的经典技巧用于你生活和工作的各个领域
。

　　适合对象：营销总监、销售经理、销售王管、销售人员。
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