
第一图书网, tushu007.com
<<一生要学会的100种社交与口才>>

图书基本信息

书名：<<一生要学会的100种社交与口才>>

13位ISBN编号：9787800099823

10位ISBN编号：7800099822

出版时间：2006-4

出版时间：时事出版社

作者：扈明星

页数：338

字数：260000

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<一生要学会的100种社交与口才>>

内容概要

《一生要学会的100种社交》社会交往是人类生活中不可缺少的重要内容，生活在社会中的每个人, 都
不免要同别人打交道。
从广义上讲，人类的任何生活都是某种形式的社会交往活动。
对于个人来说，没有交往活动，也就根本无法生存。
    “吾日三省吾身。
”每晚寝前，请你回想一下，今天是否充分运用了你的人际关系去帮助了别人，而又帮助了自己。
等你慢慢发觉这种反省模式已成为日常生活的习惯时，成功之日便不再是遥遥无期矣。
    《一生要学会的100种口才》口才如今在神州大地重新展现魅力，以致有“知识就是财富，口才就是
资本”之说。
因为，在茫茫人海之中，你若具有各种场合的口才，你就会时常处于优势地位。
那么，你在调整周围人际关系和经济关系的过程中就更能得心应手，心想事成。
    口才的重要性不会因时间的推移、岁月的更替而改变或消损。
恰恰相反，人类越文明，社会越进步，口才所体现出的作用和意义也就越大，它是不可替代的。
文明、进步，意味着更加开放，人际交流更加频繁。
这正是口才生存和发展的最佳土壤。
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章节摘录

版权页：插图：其实乙已拿定了主意。
选定买福特牌轿车。
他说：“呵，朋友，你认为福特牌轿车会像那哄人的漂亮的四轮马车一样，一下子全报废吗？
”甲为了阻拦提了一些小毛病，乙猜透了他的心思，故意运用扩大显微诡辩术把它扩大为所有部件全
都报废了。
甲顿时语塞。
一位演员出国拍电影，其中有一部影片她演了一个裸体镜头，在国内引起很大的反响。
某大学中文系学生对此展开辩论：甲方：“她演裸体是为追求真正的艺术。
任何一个理智的人都不会对此提出异议。
”乙方：“通往艺术的道路是很多的，为什么偏要演裸体镜头呢？
如果像对方所说演裸体是追求真正的艺术，那么，妓女可能就是世界上最大的艺术家了。
”甲方：“乙方同学应当清楚，在外国当演员和中国不同，要想成名需要付出一定的代价。
外国艺术界的竞争又非常残酷，没有名气就很难生存。
演裸体从某种角度可以提高一个演员的知名度，因此，这个演员是可以理解的。
”乙方：“演员的成名应当凭演技，而不应当凭不正当手段。
如果为了提高知名度，而不考虑其人格和国格，那么，还真不如裸体逛街更能引起‘轰动效应’。
”乙方由“裸体”逐步引伸，扩大其范围，强调其性质，使甲方的辩护时时处于被动之中。
【应用解析】选准对方的荒谬论点，然后展开论述推论，使其结果更为荒谬。
运用扩大显微诡辩术，关键是要扩大你的显微镜的范围。
这个显微镜是你在论辩中自己制造的，因为它是一个推理过程，把别人的谬论放在你的显微镜下。
显微镜就成了“照妖镜”。
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