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内容概要

　　《现代经管：赢得顾客的52种技巧》精选了52种既重要又实用的营销技巧。
　　如果你能把《现代经管：赢得顾客的52种技巧》的52种营销技巧剪下来，贴到你的每周工作备忘
录上，在一年的52周当中不断地学习实践，反复体味，相信你一定能够获益匪浅。
　　营销人员应该懂得这样一个道理：一般的营销原理和基本概念，是大家都已经掌握了的，而优秀
的营销人员之所以能取得更好的业绩，是因为他们能够用高明的技巧演绎营销的原理和概念。
　　《现代经管：赢得顾客的52种技巧》谈的就是技巧。
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作者简介

　　宋国良，清华大学经管学院研究生毕业，现担任对外经贸大学研究生导师，并常年兼任清华大
学MBA复试主考官。
同时还在清华大学、对外经贸大学、上海交通大学等知名高校举办的企业高管人员的研修课程和研究
生课程中担任核心课程的主讲教授。
 　　另外，作者还受聘担任过许多知名企业的高层主管，并在数十项重大项目中担任过高级顾问，积
累了丰富的实践经验。
 　　作者十分注重理论与实践的结合，善于运用形象和轻松的语言把国外的先进理念和许多深奥的知
识原理深入浅出地介绍给大家。
近期主编出版的专著包括《投资银行学》、《资本的陷阱》、《风险预警》等，同时发表了数十篇论
文，深爱学员和读者的欢迎。
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