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内容概要

你是否拥有积极的心态？

你能连续不断地达成交易吗？

任何人都能推销，但只有最后达成交易才能称为推销。
《拾级而上》将告诉你如何做到这一点。
告诉你怎样才能日复一日、年复一年地达成交易。
对专业推销员来说，成交不仅仅是一种艺术，更是一种生活方式。
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作者简介

西摩，是一位专业推销员，他在个人推销生涯中，共完成了3200多万美元的零售推销业务。
他的秘诀是什么？
他没有单一的秘诀，他的秘诀有很多。
西摩在书中介绍了这些技巧，按这些技巧办事，你就会从一个普通的推销员变为一个真正的专业推销
员。

    伊恩·西摩在十几岁的时
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媒体关注与评论

　　本书是一本独具特色的推销成交手册，是由西摩根据个人推销经验写成的。
西摩是一名卓有成效的专业推销员，他靠一步一步地努力，共推销出去3200多万美元的商品，他还在
世界各地培训了上千名推销员。
本书具有很强的实用性。
在本书，你将学到专业推销员掌握时间的方法，你还将学到被实践证明是成功的推销技巧、推销策略
和成交方法。
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