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内容概要

作者简介 
亚德里安·斯莱沃斯基是畅销书《发现利润区》、《利润模式》以及《你的企业数字化程度如何？
》的合著者，是《价值转移》一书的作者。
他毕业于哈佛商学院和哈佛法学院。
他现在担任美智管理咨询公司的副总裁，该公司是一家全球性管理咨询公司，主要致力于开发变革的
市场中的利润成长战略。
  
内容简介
公司的核心要义是生产利润，这是自亚当·斯密以来对企业经济活动最简约的描述。
本书中提到的利润区，指的是为公司带来高额利润－不是平均利润，不是同期变化的利润，也不是短
斯的利润－的领域。
在利润区之内，持续和高额的利润将为公司带来巨大的价值。

本书创造性地引进了一组新的观念，揭开了企业赢利的奥秘。
即高额利润是如何以及为何产生的。
书中探讨了创新者们使用的多种赢利模式，并深入12家当今最成功的企业内部，分析他们的利润策略
，研究他们在产品市场和资本市场的成功，了解他们如何做出深思熟虑、清醒、合理的企业设计方案
。
这些方案帮助他们清晰地判断利润区的所在，并且根据利润区的转移，迅速调整客户群的选择，价值
的获取，产品差别化和业务范围的确定等方面的具体措施。
正是依靠这些经验，使得这12家企业的领导者曾经为他们的股东创造出7000亿美元的价值，同时使得
公司在满足客户需求时总比竞争对手领先几步：
·任何一家公司都能从杰克·韦尔奇在通用电气的“销售的是解决方案”的企业设计中获得经验；
·罗伯特·郭思达认为顾客并不只是惟一重要的客户，这一判断如何为可口可乐战胜百事打下基础；
·为何查尔斯·施瓦布的配电盘设计在金融服务业创出为成百万新客户服务的经营之道。

·中小型公司的管理者以及大型公司的中层管理人员如何运用本书的设计，使他们的公司进入利润区
。

本书还专门为中国企业家提供了中国企业设计的启发性案例，这些案例研究表明，当中国企业首先把
客户放在最优先的位置，它们就能成功地与外国企业竞争。
企业设计原理不仅对于中国企业家有着巨大的价值，那些肩负着对国有企业改造的经理和官员们也有
很大的帮助。

这是第一本分析高额利润机能的书，并讨论了如何在各行业中学习和运用这些利润模型。
书中还提供了一个独特的工具包——利润手册，以供企业系统地应用这些观点。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<发现利润区>>

书籍目录

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<发现利润区>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com
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