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内容概要

编辑推荐：销售是一种实践性技能，需要推销员、销售经理及销售培训员共同努力方能获得成功。
弗兰克·索尔兹伯里是Softsell公司的发起人，长期从事销售、销售管理和培训工作。
作者阐述了销售人员的作用、销售技巧以及如何最佳地培训销售人员。
本书在销售人员培训活动中已被广泛地用作参考读物。
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