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内容概要

　　《商战成功54法》重点强调&ldquo;实战&rdquo;，考虑到从上本书开始才接触心理学的读者以及
初次从正面看待&ldquo;心理&rdquo;这个问题的读者，笔者从各种各样的事情和角度解释了心理的搏
战。
本书简洁明了地介绍了实战中可以使用的心理法则。
所有的战斗都是心理战，知道人的心理法则，就可以利用这些法则在战斗中获得胜利。
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作者简介

伊东明，心理学家，早稻田大学经济学部经济系毕业，后在庆应义熟大学攻读社会心理学硕士、博士
学位。
毕业后留校执教，同时面向企业和个人举办讲座及定期电视讲座，理论联系实际，广受好评。
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