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内容概要

李嘉诚，长江实业集团主席，一位全球华人无人不识的财富状元。
这个名字，对很多人来说更意味着财富，意味着成功。
可以说，有华人足迹的地方，就会有李嘉诚的名字。

　　在美国《财富》杂志全球亿万富豪新的一年排行榜中，香港和记黄埔集团主席李嘉诚仍是亚洲首
富。
据估计，其资产净值达120亿美元。

　　每一个人都有他自己的生长季节。
尽管每一代人都有可重复性，但李嘉诚却是空前绝后的。
李嘉诚是香港市场诸巨人中少有的出身贫寒者，少有的长青树，是在市场和管理的各个领域和各个层
面都成功过的佼佼者。

　　他创造了一个白手起家获得成功的神话。
1950年，22岁的李嘉诚用自己艰苦积累下来几千元自办塑胶厂，经过40年艰苦奋斗，1988年他已拥有
“长实”、“和黄”、“港灯”等5大公司，100多家附属公司和50多家联营公司，形成资金雄厚、实
力强大的李氏“经济王国”。
1981年又出任和黄公司董事会主席，为香港第一个入主英资集团的华人总裁。
其麾下拥有遍布世界的港口，全球性的移动电话业务，一家在加拿大的大型能源公司，分布在亚洲各
地的超市，以及各种其他业务。
他的雇员逾15万人。

　　无论李嘉诚是否以商人自居，他的作为却已超越了单纯的社会角色。
用时下流行的话说，他善于追求第一。
他与其他华人资本家一起，取代英资成为香港最重要的经济活动力量。
他不断挑战自我，永不放弃学习，使得李嘉诚在众多的领域里都能进入最高境界。
到了八九十年代，李嘉诚的发展已超越商人进入了当代世界精英人物之列。
他不仅与世界著名的企业家、银行家建立了良好的关系，还与一些国际政治家交上了朋友。
他的家族市值一度占全香港的1/4。
他一个人的财产相当于中国中西部几亿人的财产总和。
在祖国大陆和台湾的政治神话远遁之后，李嘉诚给予了另一种神话——黄金白银时代的神话。

　　李嘉诚出生于龙年，有人把他发家说得带有浓厚的传奇色彩。
传说他出生时，家里人梦见有一老人向他母亲念着一首民谣：“金公鸡、银母鸡，任我龙儿提；金山
、银山，任我龙儿搬。
”那年是龙年，所以家里人预兆李嘉诚将来长大后，将是一条黄金龙，会发达起飞的。
当然这都是传说罢了。
李嘉诚白手起家，事业的发达是一步步奋斗得来的。

　　李嘉诚传奇的创业史激励了千百万人，所有的人都想知道李嘉诚经商赚大钱的绝招。
每个人都梦想拥有财富。
也许有人会说：“金钱是万恶之源”，追求财富是不雅之事，起码不应该说出来。
其实这是一种消极的心态，金钱本身是没有生命的，关键看掌握在谁的手中，李嘉诚在敛集了财富的
同时，也极大地回报了社会。
金钱在很大的程度上可以实现我们的个人抱负。
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　　现今的社会，一般人怎样衡量一个人是否有成就，可以从多方面去看。
成功的学者，教育家，医护专家，社会工作者等等，都可以是成功人物。
他们和经商无关，并不是透过经商而得到名誉和地位的。
很多成功人物，他们本身不一定是追求财富，只是追求成就。
但因为他们有所成就，财富就自然而然的随之而来。
世俗人看他们的成就，往往以他们获得多少财富去衡量。
获得越多财富的，就称他们越有成就。
其实，他们的成就，并非只以财富来衡量。
应该说由于他们有极大的成就，因此他们才获得了无穷的财富，而不是相反。

　　但无论如何，财富和成就两者具有千丝万缕的关系，总是分不开的。
越是有成就的人，通常在这一个社会当中，都一定是越有财富，因为社会通常是以财富去奖励有成就
的人物的。

　　也可以说，追求财富的过程，其实也是追求成就的过程。
这些财富，其实标志着个人的成就，是通过个人的能力，苦干，斗志，不屈不挠，遇挫折和逆境之时
咬紧牙关，将逆境一一渡过，才得到的成果。

　　还记得“点石成金”的故事吗？
那位青年人在看到神仙的手指可以将石头点成金子的时候，他想要的不是那几块金子了，而是想要神
仙老人的手指。
故事的原意是教育人们不要贪婪，我在这里要说的是，这是个聪明的青年，因为金子总有用完的时候
，而“点金之术”却可以让金子取之不尽。
作为“亿万富翁”的李嘉诚，他的“点金之术”是什么呢？
这一本《财富状元李嘉诚赚大钱的秘诀》将一一为你阐述。

　　赚钱不难，赚更多的钱却大有学问。
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章节摘录

书摘 了解本行业的未来趋势    拿破仑·希尔通过一项调查发现，顶尖人士都知道他的行业未来会如何
改变，会有什么新的潮流出现，他不断地研究有关趋势的报告，充分为未来做好准备。
    成功者总是善于把握机会，善于把握时机，因为他们拥有充分的信息来判断未来的趋势。
    超级管理大师彼得·杜拉克曾经讲过：“了解未来，才能够创造未来。
”你必须对自己行业的未来有所了解，这个行业5年之后是否依然盛行，是不是未来最大的产业之一
。
    当你知道，你所从事的行业是未来最热门的行业，是时代的趋势，不管是5年或10年之后，都是人们
希望从事的行业，你是不是应该在现在就开始充实自己这方面的知识和技能呢？
    只要你比别人懂得多，你比别人做更好的准备，你成功的几率一定会比别人大得多。
保持对生意的兴趣和热情    从事一件工作，一定要有相当的耐力，专注工作，借以培养自己对工作的
兴趣。
成功的生意人懂得这个世界上没有不辛苦的工作，他们视工作为乐趣。
须知：“要怎么收获，需先怎么栽培！
”    当然，选择从事何种生意时，必须先考虑自己的能力与个性，这个生意确实不能使你充分发挥才
能，那么要有及时转行的勇气。
但假若因无法忍受生意的辛苦，而想另找一份轻松的行业，那你恐怕永远也无法找到适合自己的生意
了。
    要培养自己对所从事生意的兴趣。
干一行爱一行，就有自娱的特性，乐在其中便是自然的事了。
因为有乐趣，因为可自娱，专注无须讲大道理也是顺理成章。
试问：有什么道理比有感情更能使人进入专注的角色呢？
比如曹操之于权谋，李白之于诗酒，还有拿破仑之于战争与冒险，毕加索之于绘画。
他们这些人专注于其中，既获得自己的事业，也得到了充分的娱乐。
若无自娱的乐趣，或让他们放弃心领神会的乐趣，他们便会活得无精打釆。
    所以，对生意人的成功而言，专注既需要明理，更须有感情引导。
只有对一桩生意有了感情的投入，理性自觉会更彻底，行为也才更为自然。
                 多结交名流    要与一流人物交往，以便促使自己也成为一流人物。
在自己所处的环境里，能与站在顶点地位的一流人物交往，并学习其观念、优点、做法，才能引导自
己向上。
名流中固然有名不符实者，但毕竟大多数人确有本事和才能，倘若能吸取他们经验和观点中的精华，
对你的生活和工作必将大有助益。
    美国有一位名叫阿瑟·华卡的农家少年，在杂志上读了某些大实业家的故事，很想知道得更详细些
，并希望能得到他们的忠告。
    有一天，他跑到纽约，也不管几点开始办公，早上7点就到了威廉·亚斯达的事务所。
    在第二间房了里，华卡立刻认出了面前那位体格结实、长着一对浓心的人是谁。
高个子的亚斯达开始觉得这少年有点讨厌，然而一听少年问他：“我很想知道，我怎样才能赚得百万
美元?”他的表情便柔和讣微笑起来。
俩人竟谈了一个钟头。
随后亚斯达还告诉他该去访问的其他实业界的名人。
    华卡照着亚斯达的指示，遍访了一流的商人、总编辑及银行家。
    在赚钱这方面，他所得到的忠告并不见得对他。
有所帮助，但是能得到成功者的知遇，却给了他自信。
他开始仿效他们获得成功的做法。
    又过了两年，这个20岁的青年成为他学徒的那家工厂的所有者。
24岁时，他是一家农业机械厂的总经理，不到五年，他就如愿以偿地拥有百万美元的财富了。
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这个来自乡村粗陋木屋的少年，终于成为银行董事会的一员。
    华卡在活跃于实业界的67年中，实践着他年轻时来纽约学到的基本信条，即多与有益的人相结交。
会见成功立业的前辈，能转换一个人的机运。
    知道结交名流也是人之常情，你就无须畏缩，只需要拿出勇气和智慧来，与名流交往、沟通，不断
地从内在和外在两方面一起提升自己，一步步迈人名流行列。
               不可错过的聚会    想要广泛扩大“圈子网”，积极地接受对方的邀莆是会有很多益处的。
    社交的妙处并不在于它能一下子给你什么东西，而是在于它总能够给你提供这样那样的机会。
    无论哪一种交际，相互邀请是一条基本原则。
但如果不分时间、场合，只知道应邀喝酒的话，那么这种人的品行就显得太低劣了。
时刻牢记这一点：为了加深交际，要心甘情愿地掏自己的腰包。
    我们不反对应邀时带着目的性，但是一味地以经济性的目的来判断应邀，则显得势利了，这样没有
多少人情味的人一般是不大受欢迎的。
    制作记录完整的联络簿    服务业一定备有客人名册——联络簿。
因为要吸引客人经常上门，生意才会兴隆。
像某些高级俱乐部则专门招待会员，一般的客人还不能光顾。
    吸引固定的客人经常上门是经营的主要任务。
除了随时充实硬件设备，以更新更好的条件来吸引新客人上门，并使老客人不致生厌之外，还需要更
积极地采取业务活动。
业务活动的主要依据就是客人名册。
    客人名册的内容包括：姓名、年龄、出生年月日、地址、电话、学历、工作、职位等共同部分，另
外还可能包含本人的嗜好、专长、收入状况、经历、人际关系、政治立场、个人性格等个人背景。
    这本名册的内容是愈精细愈好。
在拟定业务方针的时候，必须依据这本名册归纳出客人的类型及特征，然后针对这些客人的需求设计
出独特的营业方式。
    此外，利用特别的纪念日寄赠卡片或礼物，也是吸引顾客的方法之一。
名册上详细记录了顾客的生日、结婚纪念日及其他对他个人具有特殊意义的日子，利用这些日子赠予
别出心裁的礼物来表示心意，必定能够让客人留下深刻的印象。
    ⋯⋯
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