
第一图书网, tushu007.com
<<推销员必备全书>>

图书基本信息

书名：<<推销员必备全书>>

13位ISBN编号：9787801126313

10位ISBN编号：7801126319

出版时间：2004-5-1

出版时间：中国纺织出版社

作者：东方智

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<推销员必备全书>>

内容概要

推销不仅仅是一项事业，更是一种生存的艺术，学会了推销本领，能使你的各项能力倍增，你会更有
智慧，在生活的各个方面得心应手。
即使你从事的是其他行业的工作，如果你学会以推销员的眼光看世界、以推销员的策略待人接物、以
推销员的心胸干事业，那么你就会觉得面前的道路越走越宽，成功和财富对你来说已经是近在眼前。
 
　　本书旨在提升你的综合素质和能力，培养和提供给你在商业社会成功所需的商务知识、经验、技
巧和谋略。
 
　　这一切是追求商场成功的最可靠的资本，拥有了这些资本，你不赚钱谁赚钱，你不成功谁成功! 
　　即使你从事的是其他行业的工作，如果你学会以推销员的眼光看世界、以推销员的策略待人接物
、以推销员的心胸干事业，那么你就会觉得面前的道路越走越宽，成功和财富对你来说已经是近在眼
前。
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第二章 推销员自我形象设计
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第十一章 左右逢源的成交高招
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第十四章 热爱工作，享受推销
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