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内容概要

胡雪岩最初不过是个钱庄的学徒、跑街的伙计，是什么本事让他在短短数年间迅速发迹、成为呼风唤
雨的富商大贾？
是什么使他能够驰聘商场、官场、洋场之间，要人得人，要势得势，畅通无阻？

    本书结合中国人的心理特点、习性特点、人际关系特点和现代商业理念，揭示了许多成功商人用而
不言、秘而不宣的经商绝活。
那些在商海中摸索的商人们，如果能好好钻研一下这本书，那么即使有再多的难题，都会迎刃而解。
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章节摘录

　　粮食的问题得到解决，但军饷还没有着落。
军饷像重担似的压在左宗棠的心上。
由于连年战争，国库早已空虚。
两次鸦片战争的巨额赔偿犹如雪上加霜，使征战的清军军费自筹更为困难。
左宗棠见胡雪岩如此机灵，于是请胡雪岩为他想办法筹集军费。
胡雪岩一听每月筹集20万的军费，感到非常棘手，但他认为如果能够顺利筹集，左帅对自己会加倍信
任。
胡雪岩经过一番深思熟虑后，便把自己的想法全盘告诉了左宗棠。
　　原来，太平天国起义十年来，不少太平军将士都积累很多钱财，如今太平军败局已定，他们聚敛
的钱财不能带走，应该想法收缴。
但由于这些太平军不敢公开活动，惟恐遭到逮捕杀头，常常躲藏起来。
胡雪岩认为左帅可以闽浙总督的身分张贴告示：原太平军将士只要投诚，愿打愿罚各由其便，以后不
予追究。
　　左宗棠认为，这确实是个好办法，既收集钱财，又能笼络人心，一箭双雕。
但如此做法还没有先例，如果处理不周，后果不堪设想。
左宗棠将心中的顾虑和盘托出，胡雪岩忙出妙策。
他的理由是：太平军失败后，很多人都要治罪。
但人数太多株连过众，又会激起民愤，扰得社会又不安宁，这与战后休养生息的方针背道而驰。
最好的处置就是网开一面，给予出路。
实行罚款，略施薄刑，这些躲藏的太平军受罚后就能够光明正大做人，当然愿罚，何乐不为。
　　左宗棠对胡雪岩的远见卓识钦佩不已，当即命胡雪岩着手办理。
回去后，胡雪岩立即着手张贴布告，晓之以义。
不多久，逃匿的太平军便纷纷归抚，一时四方闻动，朝廷惊喜。
借助这一机会，阜康钱庄也得利不少，胡雪岩更是四品红顶高戴，成了真正的“红顶商人”。
　　⋯⋯
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