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内容概要

　　本书“成功无限书系”的第二本，一本改变5000万销售人员命运的书，一把让千万销售人员找到
成功的金钥匙。
销售无处不在，政治家销售的是思想，教育家销售的是知识，营销人销售的是产品。
销售产品得来的是财富，销售知识得来的是一群有素质的人，中国启智训练第一人李强老师总结多年
的销售经验，发现成功销售的36条金律，无论你销售什么产品——遵循这些法则，你一定会成功！
违反这些法则，你必将失败！
随书赠送精彩VCD，李强培训经典（2）。
　　　　销售无处不在，政治家销售的是思想，教育家销售的是知识，营销人销售的是产品。
销售产品得来的是财富，销售知识得来的是一群有素质的人，销售思想统一大业！
　　李强老师总结多年的销售经验，发现成功销售的36条金律，无论你销售什么产品——遵循这些法
则，你一定会成功！
违反这些法则，你必将失败！
　　成功无限让你做得更好！
　　成功无限书系秉持“让你做得更好！
”的理念，致力于让成功者的思想和方法能够使更多中国人做得更好！
　　我们坚信：成功是有方法的，失败是有原因的。
今天的学习是成就我们未来的桥梁！
　　一个人如此，一个团队如此，一个国家如此。
　　成功无限，你的成功大学！
　　成功无限，为你的人生加油呐喊！
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作者简介

李强  中国启智训练第一人，北京巨思特营销策划有限责任公司董事长，香港时代光华商学院教授，
湖南益阳经济战略发展总监，中国工商杂志社副主席，中国十大优秀管理培训师，《中国经营报》专
家顾问团高级顾问，中国国际营销节常务副秘书长，中国营销科学研究院高级顾问，中国十大杰出演
讲家，香港国际心灵财富学院副院长，中国兴邦科技集团发展战略总顾问，    15年的职业生涯，从深
圳到北京。
李强老师的足迹遍及中国经济最活跃的地区，培训企业400多家，演讲会达1 000多场，学员多达80余万
；    2003年，他浓缩自己多年演讲及培训经验，出版了30余万字的励志书籍《生命动力》；    2004年，
他在人民大会堂举行的第二届中国职业经验年会暨全国优秀职业经理表彰大会上被授予“2004年中国
十大优秀培训师”的称号：    2005年，他的《巅峰销售》、《自动自发》、《突破管理困境》等培训
光盘累计销售突破500万张。
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书籍目录

成功金律 1了解对方需求，对方才能满足你的要求成功金律 2不改变行为，永远无法改变结果成功金律
3成功就是把梦想变成结果成功金律 4经验不是听来的，经验是体验来的成功金律 5胆大、心细、脸皮
厚成功金律 6这个世界是人和人打交道的世界成功金律 7朋友是你的资源，资源最后会变成资产成功金
律 8成为顾客的焦点成功金律 9不要害怕拒绝，而是别人怕你成功金律 10要把你自己先销出去成功金
律 11销售是帮别人购买商品成功金律 12知道对方的需求，扩大对方的需求，一直到满足对方的需求成
功金律 13任何的局面都是可以打开的，任何的陌生都是可以熟知的成功金律 14人脉+知识=财脉成功
金律 15要正确审视自己、突破自我成功金律 16假如一个人只为底薪去工作，他是没有工作能力的成功
金律 17要懂得维护你的渠道成功金律 18一表人才，两套西装，三双皮鞋成功金律 19给你的客户不断地
灌输产品价值成功金律 20塑造产品的价值成功金律 21一个人一生要想成功，只要你身边交到一群好朋
友成功金律 22不求回报，你将得到更大的回报成功金律 23如何与顾客进行沟通和交往成功金律 24如何
转移顾客的抗拒点成功金律 25把产品卖出去。
把钱收回来成功金律 26销的不是产品，销的是人品成功金律 27做好服务以外的服务成功金律 28顾客不
能成交，是你对他了解不够成功金律 29不要光靠去跑，应该多去动脑成功金律 30学习和改变是从现在
开始成功金律 31改变自己形象，提升销售业绩成功金律 32顾客不相信听到的，更相信看到的成功金律
33学会微笑成功金律 34不要忘了给你的大脑投资成功金律 35敢于梦想，挖掘你的潜能成功金律 36在销
售中不断学习李强：学习并快乐着改变我人生的“李强思想”用生命去演讲
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章节摘录

书摘不改变行为，永远无法改变结果    有一次讲课，一位学员对我说：“李老师，六年以前我听了您
的第一场演讲，我就决定，您就是我生命中的导师。
从那天开始我仿佛在茫茫的大海中看到了灯塔，有您的课我就去听，也许我是一个很不起眼的学员，
您从来没有留意过我，可是这几年来，我一直执著地追随着您。
”    听了之后，我太感动了，我简直是热泪盈眶。
中国人说话就怕说但是，他说：“在听您的课之前，我存了50000块钱，但是听到今天我却借了4000块
钱。
我想问您一句话：听您的课有用吗？
”我知道很多人也会这样说，听什么课，有用吗？
光见听课不见长进。
    学习、学习，你从黑发人学成白发人，学了不去用，只能是越学越贫穷。
你不能光听课，你要把听到的运用到实际当中去。
只改变思想的方式，不改变行为的方式，永远不会改变事实的结果。
    今天很多人都渴望成功，去听成功学的课程，看成功学的书和碟，可是为什么依然没有成功？
原因是什么，是这些东西没有用吗？
完全不是，而是很多人只是听，只是看，而不去行动，不行动，怎么有成功的可能。
    从前，四川边境有两个和尚，一个贫穷，一个富有。
一天，穷和尚对富和尚说：“我打算去南海，你看怎么样？
”富和尚说：“这里离南海有几千里远，你靠什么去呢？
"穷和尚说：“我只要一个水瓶，一个饭碗就够了。
”富和尚为难地说：“几年前我就打算买条船去南海，可至今没去成，你还是别去吧！
”过了一年，穷和尚从南海回来了，把南海的事告诉了富和尚，富和尚听了，脸上露出了惭愧的神色
。
    十个想法不如一个行动，光有想法，没有行动，你永远也不会成功。
我们每个人都有梦想，每个人每天都在梦想，可有多少人能实现梦想，有多少梦想变为现实。
是什么原因促使我们的梦想成真？
是行动，惟有行动才能真正实现梦想。
行动就是力量。
惟有行动才可以改变你的命运。
不要抱怨自己的命运不好，一万个空洞的幻想还不如一个实际的行动。
我们总是有憧憬而不去落实，有计划而不去执行，坐视各种憧憬、计划，换来的是时间的消逝。
    为此，欲图成功者，就要敢想敢做！
    很多销售人员都希望能一夜之间就拿到大单，但这样的几率是很小的，你必须努力工作，不断创新
，机会才会光顾你。
世界上有多少富翁是一夜之间就富起来的呢？
    看过很多创业者的文章，比如介绍经验之类的。
文章可以看，要看他们的态度、做法和思考的东西。
别人做成功的项目不一定适合你，你如果有想法就要行动，你要朝着你设想的方向努力，否则，你什
么也不是。
别人再好的经验毕竟是人家的，是人家的行动之后的总结，不是你的。
海尔的经验好不好？
好，但是它不适合大多数人，所以，我想说的就是，当你有了一个好的想法之后就要行动。
    行动之后，你要能经受挫折。
现在竞争这么激烈，没有一定的忍耐力和心理承受力是不行的，因为机会不是经常光顾你的，只有你
有恒心，才能抓住机会。
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那时候，哪怕是一次的机会，都有可能让你成功。
    所以，不要光想而不行动，不要被困难所影响，要坚持到底，才能成功。
P5-7
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媒体关注与评论

书评人生最大的财富便是人脉关系，因为它能为你开启所需能力的每一道门。
让你不断地成长不断地贡献社会。
    ——安东尼·罗宾(世界顶尖激励大师)                 “像爱自己那样爱别人”这就是确立人脉关系的要谛
。
     ——原一平(日本推销之神)           销售就是不断地去找更多的人，以及销售给你找的人。
    ——汤姆·霍普金斯(世界一流销售训练大师)             销售领域里得到最高业绩的一个概念就是“摇钱
树”概念。
人脉销售就是一个开枝散叶，开花结果的过程。
    ——博恩·崔西(世界一流效率提升大师)
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编辑推荐

本书“成功无限书系”的第二本，一本改变5000万销售人员命运的书，一把让千万销售人员找到成功
的金钥匙。
销售无处不在，政治家销售的是思想，教育家销售的是知识，营销人销售的是产品。
销售产品得来的是财富，销售知识得来的是一群有素质的人，中国启智训练第一人李强老师总结多年
的销售经验，发现成功销售的36条金律，无论你销售什么产品——遵循这些法则，你一定会成功！
违反这些法则，你必将失败！
随书赠送精彩VCD，李强培训经典（2）。
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