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内容概要

如果选择了推销，本书正是你迫切需要的一本非常实用的工具书，它不仅深入浅出地阐述了推销的一
般知识、基本规律，而且在实用性、可操作性上有较大的突破，尤其值得一提的是，它概述了成功推
销的至高上乘的黄金法则，堪称金牌推销员的制胜法宝。
   本书的理论知识和操作实务将改善你的推销生涯，快速提升你的专业能力和竞争力，使你更加自信
，乐观、游刃有余地开展销售工作。
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媒体关注与评论

　　一个推销员的成就取决于其深度，厚度究竟如何。
　　一生中惟一卖出的产品就是你自己。
　　推销员最宝贵的财富就是了解推销过程中何时太过分，何时又嫌不足。
　　天下的事情，没有轻轻松松，舒舒服服让你获得的，凡事一定要经过苦心的追求经验，才能真正
明了其中的奥秘而有所收获。
　　推销是一项报酬率最高的艰难工作，也是一项报酬率最低的国松工作。
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