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内容概要

　　除了终端销售，所有的营销都可能是批发环节。
国内各级批发商到底有多少？
难以计数。
面对新的市场环境，他们要了解和掌握的东西是很多的。
资深营销专家肖家先生花费了两年多时间，向读者奉献了这本并于批发商的专著。
本书从批发商日常经营管理的实际出发，结合国内外最新的批发管理理论，多层面、有重点地阐述了
批发商应当关注的重点问题，通过大量真实的案列从策略、技巧和方法上对批发商进行正确的引导。
另外，书中还适当列举了批发商经营管理中必备的一些表格和文案，对批发商的日常管理工作将大有
裨益。
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