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前言

口才的重要性其实毋庸赘言。
当人类逐渐发展出一套丰富而且准确的语言，并学会熟练、巧妙地运用它时，人类便彻底地成为地球
的主宰。
从某种角度而言，人类的历史也许就是人类运用语言、展示口才的历史。
中国战国时代有苏秦、张仪二人凭借其三寸不烂之舌游说各诸侯国、纵横天下，三国时代又有诸葛亮
舌战江东群儒，联吴抗曹；古罗马西塞罗在长老院的演说常常决定古罗马的国策，马丁·路德的布道
动摇了人们对天主教廷的愚忠，而美国总统大选又让世人见识了唇枪舌剑的厉害，因此有句话说：“
一人之辩，重于九鼎之宝；三寸之舌，强于百万之师。
”精湛、机巧的口才在特定情况下可以阻碍或者推进社会与历史的发展进程。
在当代社会的日常生活中，口才也尤其重要。
人际关系的交往需要口才，求职找工作需要口才，许多职业本身就需要良好的口才。
好的口才使一个人更易引人注目、出类拔萃，会使一个人的成功之路事半功倍。
口才是许多成功人士得以成功的重要因素。
美国著名总统富兰克林曾说道：“说话和事业的成功有很大的关系。
”在现代历史舞台上，可以说正是极富表现力和煽动性的口才造就了希特勒“不同寻常”的一生。
他善于利用国民潜在的种族主义情绪发动战争：他善于塑造自我的强者形象来赢得广大人民特别是青
年人的崇拜和拥护；他善于察言观色、以巨大而无法实现的“利益”和“理想”引诱、蒙蔽听众从而
达到他的各种目的。
正是因为凭借三寸不烂之舌的花言巧语，阿道夫·希特勒从一个微不足道的小人物、一个普普通通的
人摇身一变而成为一个“风云人物”。
希特勒蛊惑人心的口才，对使一个崇尚理性精神、严谨而沉稳的民族迅速而疯狂地卷入一场野蛮、残
酷而且非正义的战争起了不可低估的作用。
本书全面而系统地从政治口才、演说口才、辩论口才、统军口才、领导口才、外交口才六个方面，向
读者细致地描述和介绍希特勒的发迹史、战争史和毁灭史。
本书的编写不是简单地、不加分辨地甚至夸张地向读者展现、宣扬、赞美口才的重要性，而是期望读
者能从本书的阅读中批判希特勒的煽动技巧，运用理性的力量去把握、去理解二战爆发的原因和德国
这段黑暗的历史。
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内容概要

美国著名总统富兰克林曾说道：“说话和事业的成功有很大的关系。
　　希特勒蛊惑人心的口才，对使一个崇尚理性精神、严谨而沉稳的民族迅速而疯狂地卷入一场野蛮
、残酷而且非正义的战争起了一种不可低估的作用。
本书全面而系统地从政治口才、演说口才、辩论口才、统军口才、领导口才、外交口才六个方面入手
，向读者细致地描述和介绍希特勒的发迹史、战争史和毁灭史。
　　本书的编写不是简单地、不加分辩地甚至夸张地向读者展现、宣扬、赞美口才的重要性，而是期
望读者能从本书的阅读中批判希特勒的煽动技巧，运用理性的力量去把握、去理解口才的作用和功能
，锻炼自己的思维和表达能力，使口才这种可以培养、又难以驾驭的东西真正地发挥它正面的、积极
的作用。
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书籍目录

一、希特勒的政治口才　1.煽动技巧——煽动民众情绪，提升个人威望 　2.假公济私——利用“爱国
热情”窃取同盟领导地位 　3.声东击西——通过虚张声势控制局面 　4.疯狂叫嚣——以恐吓胁迫他人 
　5.书面宣传——著书立说表达政治主张 　6.打民族牌——利用民族仇恨与世界为敌 　7.表演双簧—
—在听众中安排信徒配合演讲 　8.善于演戏——用伎俩煽动起狂暴的情绪 　9.利益诱惑——用“切身
利益”来蛊惑人心 　10.落井下石——趁着爆发经济危机，要求总理辞职 　11.斩草除根——打击、搞
垮对手，明目张胆索要权力 　12.设置圈套——重新举行新的国会选举 　13.指桑骂槐——把一切失误
推给社会民主党和中央党 　14.嫁祸于人——制造国会纵火案，设陷阱陷害对手 　15.开空头支票——
许诺美好目标，诱惑大家通过《授权法》 　16.正面激励——充分肯定功绩以安抚部下 　17.先软后硬
——先稳住对方，再迫使其交出权力 　18.会说好话——以保证和颂扬换取信任与支持 　19.一鼓作气
——出其不意，在气势上压倒对方 　20.瓦解斗志——利用狂妄的叫嚣去恐吓他人 　21.欲取先予——
许诺实惠和好处取悦人民 　22.种族歧视——以种族主义煽动仇恨 　23.切中主题——用强盗逻辑支撑
铁血政策 　24.国家利益——打着国家的旗号耀武扬威 　25.为荣誉而战——用“荣誉”激励士气 　26.
自我推销——极尽能事进行自我吹嘘 　27.消除疑虑——面对迟疑以强硬话语使之改变 　28.为虎作伥
——给部下壮胆，掀起搜刮狂潮 　29.控制局面——设置情境为部下打气 　30.威权高压——以权威压
服部下 　31.自信感染——具有超出常人的自信 　32.愚民政策——利用欺骗宣传安定人心 　33.暴力语
言——发动血腥的屠杀威慑国人 　34.颠倒黑白——面对败局，自欺欺人 　35.误导他人——战败后命
令毁灭一切财物 　36.色厉内荏——与柏林共存亡以显示决心 　37.“以身殉国”——让自己体面地谢
幕 　38.继承“遗志”——临死不忘继续战争 　39.自我美化——在私人遗嘱中美化自己 二、希特勒的
演说口才　1.换取同情——利用“爱国主义”赢得群众的拥戴 　2.换位思考——把握民众心理赢得支
持 　3.暴力支持——用铁血手段压制反对声音 　4.引诱误导——误导群众实现不可告人的目的 　⋯⋯
三、特勒的辩论口才四、希特勒的领导口才五、希特勒的统军口才六、希特勒的外交口才
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章节摘录

一、希特勒的政治口才4 疯狂叫嚣：以恐吓胁迫他人色厉内荏成语希特勒和亲信们劫持了巴伐利亚三
巨头以后．在场的许多企业家愤愤不平。
有人向警察叫道，“别像l918年那样胆小，快开枪！
”但是，警察看到自己的局长都那么驯服，而且冲锋队已占领了整个大厅，因此也不敢轻举妄动人群
歼始越来越愤懑，纳粹分子戈林大声吼道：“没有什么可以害怕的，我们没有恶意，因此，你们不应
不满，喝你们的啤酒巴！
”接着，戈林还告诉他们，在隔壁房间里正在组织新政府。
的确是在组织新政府，不过这是在希特勒的手枪胁迫之下进行的、希特勒把卡尔等三人赶进隔壁房问
之后，就告诉他们：“没有我的许可，谁都别想活着出去。
”他接着又告诉他们，他们三个人都可以在巴伐利亚政府中，或者在他与德军前副总参谋长鲁登道夫
将军一起组织的全国政府中保有重要的职位。
那天傍晚，希特勒已派人到路德维希斯霍伊去接这位对纳粹党政变毫不知情的将军前来啤酒馆。
这三个人起先连话也不愿同希特希特勒讲，但是他却继续向他们发表宏论。
他们三个人都必须同他一起宣布实行“革命”，参加新政府；他们都必须接受希特勒派给他们的职位
，谁要不干“谁就别想活”，但是三个人继续保持沉默、最后，希特勒向他们挥动着手枪说：“我的
手枪里有四颗子弹！
如果你们和肯跟我合作，三颗交给你们，最后一颗就留给我自己！
”他举着手枪对准自已的前额嚷道：“如果明天下午我还没有成功，我就不要这条命了！
”可是这三个人并没有被他吓倒，软硬兼施都不能奏效，希特勒意识到这样僵持下去，政变就不能按
预期计划实现。
这时，他忽然心血来潮，一言未发就冲到外面大厅里去，走上讲台，对着愤愤不满的人群宣布，隔壁
房间里的三巨头已经同他一起组成了一个新的全国政府。
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媒体关注与评论

书评希特勒是20世纪颇具魔力的演讲家和宣传家，他用两片嘴唇掀起了整个德意志民族的狂热。
他的口才术对纳粹党在短短的时间内奇迹般地崛起，并煽起欧洲乃至全世界惊恐和战争的硝烟，产生
了无可替代的重要作用⋯⋯    希特勒是一个怪戾的“天才”。
他有着惊人的演说才华，两片小嘴可以煽起千百万德国人心中的狂热，使他们心甘情愿地拜倒在他的
脚下；他有着绝世的狂傲，以“超人”自居，企业称霸全世界2，最后却不得不举枪自杀，了结其罪
恶的一生。
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编辑推荐

《希特勒的魔鬼口才(修订版)》为读者辩证地认识和理解“口才”，发挥它正面的、积极的作用，提
供了可资借鉴的参考。
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