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前言

　　人生就像一个棋局，需要我们用心去破解。
我们人生当中的每一个决定和策略，就如同在一张无形的棋盘上布上一个棋子。
就在你出手的时候，精明的对手也在揣摩你的心思，于是在相互博弈中，我们创造了丰富多彩的人生
棋局。
人的一生是由一局又一局的博弈组成。
你和别人都在博弈中争取让自己夺得高分，你的每一步进退将决定人生的成败。
所以，了解博弈论，对每一个现代人而言是非常有必要的。
　　与其他理论相比，博弈论算是一门新兴的学科，它只有50多年的历史。
博弈论的开创者是数学家冯·诺伊曼和奥斯卡，摩根斯坦。
两个人合作的《博弈论与经济行为》是博弈论的开山之作，二人也就成了博弈论的开山鼻祖。
经过几代人的努力，至今博弈论已经发展成为一门成熟的学科。
　　简而言之，博弈论就是研究人们如何进行决策以及这种决策如何达到均衡的科学。
每个博弈者在决定采取任何行动的时候，不但要根据自身的利益和目的行事，还必须要考虑他的决策
对其他人造成的影响，以及其他人的反应行为可能带来的后果。
通过选择最佳行动策略，来寻求收益的最大化。
说得通俗一点，博弈玩的就是心眼，教你学会如何在博弈中使用心计而立于不败之地。
　　如今博弈论已被广泛应用到各个领域。
能够正确使用博弈论必能达到所要的效果，特别是在这个竞争激烈的现代社会。
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内容概要

　　人生就像一个棋局，需要我们用心去破解。
我们人生当中的每一个决定和策略，就如同在一张无形的棋盘上布上一个棋子。
就在你出手的时候，精明的对手也在揣摩你的心思，于是在相互博弈中，我们创造了丰富多彩的人生
棋局。
人的一生是由一局又一局的博弈组成，你和别人都在博弈中争取让自己夺得高分，你的每一步进退将
决定人生的成败。
所以，了解博弈论，对。
每一个现代人而言是非常有必要的。
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止公地悲剧的上演5.只有合作才能实现双赢6.都是“精明”惹的祸7.别陷入“绝对公平”的陷阱8.建立
有利的协调机制第七章 枪手博弈：枪打出头鸟1.三个枪手决斗的生死博弈2.弱者或貌似弱者生存的最
佳博弈策略3.打破常规.采取结盟策略4.化解僵局的明智选择5.历史上最著名的枪手博弈第八章 信息博
弈：信息决定谁精谁傻1.生活中的不对称信息博弈2.多掌握信息才不会当冤大头3.驴与老虎之间的信息
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别第九章 智猪博弈：好风凭借力，送我上青云1.大猪与小猪之间的博弈2.团队建设中的“智猪博弈”3.
后动也有优势策略4.让大小猪的收益达到平衡5.智猪博弈中的共同生存策略6.好风凭借力，送我上青
云7.别人那样做，我就这样做第十章 脏脸博弈：天知地知，你知我知1.脏脸博弈中的公共知识2.多人之
间的“脏脸博弈”3.公共知识构成的条件4.帽子是红色的还是白色的5.别人的信封总是诱人的6.共同知
识的作用机制7.为什么所有的人都在说谎第十一章 警匪博弈：不按常理出牌1.警察应该到哪里去抓匪
徒2.电话中的混合策略博弈3.混合策略的纳什均衡⋯⋯第十二章 蛋糕博弈：覆盖博弈：覆水难收，见
好就收第十三章 威胁、承诺与惩罚：不战而屈人之兵第十四章 博弈论活学活用：学会选择，理性决
策
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章节摘录

　　在博弈论中，有一个基本的假定就是，所有的博弈参与者都是理性的。
通俗地讲就是你我都是明白人，谁也不比谁更傻，你想到的我也想到了，而我想到的你也能想得到。
　　在博弈中，“所有的人都是理性的”，用一个经济学术语来表示，叫做“理性经济人”。
所谓“理性经济人”原本是西方经济学的一个基本假设，即假定人都是利己的，而且在面临以上两种
选择时，总会选择对自己更有利的方案。
西方经济学大师亚当，史密斯认为：人只要做“理性经济人”就可以了。
因为“如此一来。
他就好像被一只无形之手引领，在不自觉中对社会的改进尽力而为。
在一般的情形下。
一个人为求私利而无心对社会作出的贡献，远比有意图作出的大”。
　　而博弈论中的“理性经济人”，则是指博弈的参与者都是绝对理性的，其参与博弈的根本目的就
是通过理性的决策。
使自己的收益最大化。
也就是在已知的环境下，采取一定的行为，使自己获得最大的收益。
在博弈论中，尽管个人收益不仅由自己的战略选择与市场状况决定。
更为重要的是，参与者要考虑其他理性参与者会采取的决策，于是每个人都将面临复杂的情况。
即便如此。
我们仍然可以把理性条件下的战略选择看作数学问题，以决策者的收益最大化为目标。
因此，博弈论中的一些理论模式，只有在“参与者是理性经济人”这一条件下，才会将作用发挥到最
大。
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编辑推荐

　　博弈论的神奇之处，它能给我们带来全新的策略思维。
研究博弈论是数学家或者经济学家们的啦情，拿来搏弈论的成果为自己所用。
为自己赢得竞争的胜利，是我们要做的出情。
　　《每天学点博弈诡计学》精选博弈论中最具有实用价值的博弈模型，并紧密结合现代生活中的各
种现象，经过由浅入深的分析，最后总结出最有利的策略与决定。
《每天学点博弈诡计学》通俗易懂，而义不乏深度，探讨了待人处世、理财投资、恋爱婚姻、参与竞
争等方面的错慧，是现代人营造美好人生的必备参考书。
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