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内容概要

本书将以快捷轻松的学习形式，让你在最短的时间内掌握一套系统的做生意本领，打开致富的成功大
门，领略成功者不是天生的、而是造就的意境。
做生意是一门科学与艺术，将现代创富理念转化为一个实用的模式，继而照此模型练习，你就能成为
一个出类拔萃的经营者！
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书籍目录

第一章塑造成功商人的心计
衣着穿戴要合乎身份
人格魅力有多大生意就有多大
一定要有发达的心态
一定要关注政治
一定要看准经济趋势
时刻关注行业动态
诚信是做大生意之道
赢利赚钱是商人的本色
磨炼精确的数字感觉
眼光决定生意人的未来
做生意贵在随机应变
生意人真正的精明之处
想发财不要太爱面子
为兑现承诺不惜血本
第二章生意中决策的心计
做最适合于自己的生意
从你最熟悉的领域做起
敢想敢做的生意本领
抓住适合自己的机遇
不做“先行者”是一种心计
头脑清醒是决策的关键
赚钱目标要切合实际
利用消费者的思维定势赚钱
敢于尝试全力赚钱
“贪”钱合法不要心软
在朝阳产业中发现金矿
先做小事赚小钱
缺少资本赚钱的绝招
女人的钱好赚
小改进赚大钱秘诀
赤手空拳大发财的奥秘
智能赚钱的4种方法
发财的“金科玉律”
双赢法则能赚大钱
第三章生意中关系取舍的心计
把握好生意场上的友情
与合伙人相处要讲艺术
铁哥们最好别共事
在金钱面前要公事公办
先赚人心后赚钱
生意不成仁义在
生意人要结交的七类人
谨防生意中的内奸
别以工作为借口而忽略家庭
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有钱别忘了尽孝
做一个乐善好施的有钱人
第四章生意中投资获利的心计
审时度势掌握投资策略
到有钱的地方赚钱
到有钱的地方去创业经营
把钱投向别人不敢投的地方
最高明的理财就是投资
投资观念必须正确
教育投资能得到最高额的回报
投资讲究的是巧于把握时机
冷门中更易出人头地
第五章商务谈判的心计
与各种人谈判的心态
如何把握谈判的开局
如何进行谈判报价
经商不可兜露底牌
谈判中如何进行磋商
与谈判对手交锋绝招
谈判交锋的六大策略
打破谈判僵局秘诀
处理谈判结局诀窍
第六章获得客户的心计
如何与不同顾客打交道
说服不同年龄顾客的妙法
掌握购物者的消费心态
把商品介绍得人见人爱
招揽新顾客的九种技巧
诱导顾客购买新技法
摸准顾客心理“厚利多销”
成为顾客的消费顾问
给客户以最大的利益
与客户建立长期的业务伙伴关系
第七章做强做大的心计
标新立异获取成功
善布局才能做成大买卖
价格不能决定一切
不放过每一笔生意
用不同的方法打天下
世界上最伟大的推销员的秘诀
让钱在运作中实现增值
千方百计加快资金周转速度
抓住一切可以赚钱的机会
让每一寸土地都长出黄金
物以稀为贵获取大利润
赢得高收入的秘诀
第八章借钱省钱的心计
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学会用别人的钱发财
请别人为自己赚钱
大举债才能大发财
借钱不要太爱面子
以钱作套要套住利益共同体
利用供需关系空手套白狼
借钱讲信用才能获得帮助
敢于借钱投资壮大事业
不要浪费一分钱
花钱用钱要精打细算
记下每笔钱的用途
多挣钱的方法之一是少花钱
如何积累资金
回笼资金要诀
第九章成功讨钱的心计
成功收账的九大策略
要回货款的心态
摸清债务人境况与心理
让欠账者感到还钱是划算的
欲擒故纵先予后取
最有效的七种讨债方法
因人而异制定讨债策略
利用“外围关系”讨债
讨债的“输血”扶植
第十章避开商路陷阱守护金钱
经商不能见利忘义
绝不可以与之合作的人
过河拆桥就是断自己的财路
经商不能没有戒备心
做生意不能依赖“君子协定”
及时判断可能的呆账
小心掉进“高利贷”的陷阱
最好不要惹上官司
对爱钱如命者的十大忠告
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