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内容概要

　　如果人类要在21世纪生存下去。
就必须回到2500年前，去吸收孔子的智慧⋯⋯中国传统文化经典中蕴藏着丰富的赚钱智慧，只有读懂
它，你才能掌握事业成功的有力武器。
不管中国人赚钱的手段如何千变万化，但是其赚钱的本质从来不曾有任何的改变。
你只要用心体会、正确运用，就一定能窥见“炼”金的秘密，掘取人生的宝藏！
《中国人的炼金术：中国人必读的赚钱羊皮卷》从传统文化角度剖析中国人的赚钱智慧，以及中国富
商巨贾都心照不宣的赚钱潜规则。
深度透析从古到今中国人的赚钱文化，告诉你从身无分文到腰缠万贯的赚钱手腕。
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作者简介

金龙（笔名），土生土长的温州人，在商界纵横驰骋二十多年，经历了从穷困潦倒到事业成功的全过
程，现为某传媒集团总裁。
经商之余，他潜心研究世界各地中国成功商人的共性，惊奇地发现其赚钱的手腕极其相似，在结合自
己的实践和体悟基础上．对中国人赚钱的秘诀与经营管理之道进行了整理和总结。
他认为，作为一名中国人，只有深刻地理解和掌握了中国特有的炼金术。
才能在商场和人生中不断赢得成功。
其编著的《温州人是怎样赚钱的》、《温州商道》、《30几岁决定男人的成功》《打好工才能创好业
》等作品畅销全国及东南亚。
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书籍目录

第一章 中国商人想活下来，有必要回到2500年前中国金库的4把“钥匙”《周易》：世上唯一不变的
东西就是变《论语》：君子爱财，取之有道《道德经》：无为而治，不争而胜第二章 中国商人摸爬滚
打总结的“掘金兵法”第1条兵法——知地取胜，择地生财第2条兵法——时贱而买，时贵而卖第3条兵
法——见端知末，预测生财第4条兵法——薄利多销，无敢居贵第5条兵法——雕红刻翠，留连顾客第6
条兵法——以义为利，趋义避财第7条兵法——长袖善舞，多钱善贾第8条兵法——奇计胜兵，奇谋生
财第9条兵法——居安思危，处盈虑方第10条兵法——择人任势，，用人以诚第三章 中国商人的大视
野——“夫唯不争，故天下莫能与之争小胜凭智，大胜靠德天行健，君子以自强不息合则赢，分则损
世上最难征服的不是财富，是人心“人心不足蛇吞象”的另一面拒绝“毛毛虫效应”夫唯不争，故天
下莫能与之争自信，才不迷信第四章 中国商人的“潜规则”——“商道即人道”先做朋友，话做生意
以人为本欲治其国者，先治其家；欲齐其家者，先修其身锋芒太露容易没饭吃平时不烧香，遇事无人
帮不被别人牵着鼻子走中国商人的“驭人术"——“上下同欲者胜”天时、地利、人和上下同心，其利
断金西方公司管理钱，中国公司管理人善用威和恩任人唯贤，不拘一格降人才建立谏言通道管理就是
选择适合的人想活下来，有必要回到2500年前第六章 中国商人的“思考术”——“识时务者为俊杰”
识时务者为俊杰孤注一掷，敢作敢为他山之玉，可以攻石跑得快不如跑得稳——持续盈利才是王道遇
到困难就放弃，不如回家去种地强本而节用，则天不能贫逆向思维法——人弃我取，人取我予借助车
马的人，不必自己跑得快，却能行千里大智若愚财自来因势利导，知进知退，后发制人仅取微利，绝
不欺客第七章 中国商人的“危机感”——“见兔而顾犬，亡羊而补牢”见微以知萌，见端以知末亡羊
补牢，朱为迟粤防患未然：剔除团队里的烂苹果平和心态，可以平定世界第八章 中国商人的“厚黑
学"——“厚而无形，黑而无色”忍得火海过，方把金砖抱难得人糊涂，安全把人做大树好乘凉，遇事
贵人帮以德来报德，以直来报怨面子无常价，是宝也是草正话需反说，曲迎实惠多软硬要兼施，治人
先治心蟑螂在捕蝉，黄雀等在后驭下有千术，立威当为先官商连一体，合作赢长久第九章 盘点中国“
炼金高手”——古今名商炼金大智慧白圭子贡吕不韦胡雪岩李嘉诚郭台铭王永庆牛根生马云柳传志

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<中国人的炼金术>>

章节摘录

第一章 中国商人想活下来，有必要回到2500年前中国金库的4把“钥匙”中国人传统的生意经，归根
结底有四句话。
这四句话就像打开中国金库大门的四把密钥，理解了这四句话，你就迈出了成功的第一步。
钥匙一：以和为贵，以仁为本不和气怎么赚钱，不仁义如何生存？
中国人很讲和气，这是最起码的规则，谁破坏了“和”的气氛，谁就会死得很惨，大家就会联起手来
一起整他。
你别说发财，存活都难！
“和”是一个和谐的秩序。
限制一家独大，损害他者利益，从而达到公平的竞争。
以和为贵，乃是有钱大家一起赚。
我们可以看到，凡是搞恶性竞争、试图垄断的商人，没一个有好下场，因为他破坏了一个公平和谐的
秩序。
钱都让你赚走了，别人怎么办？
自然会联合起来对付你。
有位酒店老板，经营有方，生意越来越红火。
得意之下，他在旁边盖起了新的酒楼，扩展空间，但却侵占了邻居的地面，被起诉到了法院，闹得满
城风雨。
不仅要把新房拆除，还要赔偿一大笔损失，结果是元气大伤。
这就是“不和”带来的教训。
如果他秉着“以和为贵”的思想，先去和邻居协商，以对方能够接受的价格购买这块地皮的使用权，
完全可以达到一个双赢的结果。
可他被事业成功的喜悦冲昏了头脑，意得志满，觉得自己了不起了，一招不慎，于是满盘皆输。
为了实现以和为贵，就必须以仁为本。
“仁”就是一种良性竞争的心态和策略，也是商业竞争的最高境界。
做生意的目的是挣钱，可是如果钱到手了，却伤害了对手，就是不仁；为了利益最大化，压低工资，
苛刻对待员工，也是不仁。
不仁就会结下仇人，埋下隐患，得不偿失。
子贡就是这样一位著名的儒商，他非常强调宽恕和仁爱。
“己所不欲，勿施于人”，从不把自己的意志强加给别人，不仅取得了商业的成功，还为自己创下了
极好的名声，万世受人尊敬。
海尔集团的总裁张瑞敏，把以和为贵的价值观和以仁为本的领导观贯彻到了具体的经营管理中，短短
十几年，就把一个默默无闻的集体企业发展成为世界知名品牌。
这是现代版的和与仁，成了中国企业的榜样。
以和为贵，然后才能生财，生意才能长长久久，财富才能源源不断，正所谓：和气方能生大财，仁者
才可恒久赢；小得小失莫计较，放出长线钓大鱼。
钥匙二：内儒外商，文行忠信儒商就是儒（做人）与商（理财）的结合，外行商，内修儒，既能经商
挣钱，又具有较高的人文修养。
这是传统文化的大环境对中国商人的独特要求，经商者自觉地把儒家伦理和商业行为有机地结合起来
，形成了独特的商业文化。
而“文行忠信”则是儒家精神在商业领域的具体应用。
文，指历代保存下来的儒家文献，像《诗》、《书》、《礼》、《易》和《春秋》五经。
若成儒商，必先读文通经，了解这些知识，这是提高修养的第一步。
很多海内外商人，甚至日本企业家，都以读五经和《论语》为日常习惯，从中取经，应用到经营管理
之中。
行，指社会经验。

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<中国人的炼金术>>

必须要有充足的生活阅历，否则无法理解这些经典，也就不能把它们转化为商业行为。
“行”还有实践的意思，学了儒家经典，还要在生活和经商中运用实行。
像松下幸之助以《论语》为纲对企业的管理。
忠，忠诚之意。
下级对上级要忠，商人对国家、民族要忠。
这是一条经商济世的指导性原则。
胡雪岩、李嘉诚等都是著名的爱国商人。
一个人对国家和民族缺乏忠诚，挣再多的钱也没有意义。
相反，财富越从对社会为害越大。
信，人际交往，商业交易，都要有信用和信誉。
无信则万事不立，无信则寸步难行。
你不讲信用，谁敢跟你做生意？
西方人以契约来约束人的行为，而中国则是用“忠”和“信”的道德标准进行约束，其实本质都是为
了让人讲诚信，守信用。
儒家应该具备的基本特征：积极进取、勇于开拓的竞争精神；诚信为本的道德规范。
既追求利润，又讲人性，守道德，有崇高的爱国主义精神和强烈的社会责任感，是儒家“治国平天下
”思想在经济领域的具体反映。
正所谓：内儒外商二合一，文行忠信开天地；千变万化淘金术，胸怀坦荡有正气。
钥匙三：智勇仁强，诚信为本人永远是最大的资本，做生意就是做人。
而“智勇仁强”就是教导我们如何既做事又做人的四字哲学。
战国时的白圭是经商奇才，他说，如果一个人不具备“智、勇、仁、强”这四个条件，即便想学习经
营之术，也不能教他。
“吾治生产，犹伊尹、吕尚之谋，孙武用兵，商鞅行法是也。
是故其智不足与权变，勇不足以决断，仁不能以取予，疆不能有所守，虽欲学吾术，终不告之矣。
”可见，这四个字是一个人从商淘金的基本条件，缺一不可，否则即使有再大的热情，也难以成功。
〔智〕·智者机敏灵活，擅长随机应变，把握先机。
·不智者死板愚钝，一条黑道走到底，不撞南墙不死心。
〔男〕勇者判断清晰，行动果敢，当机立断，不会因犹豫而坐失良机，有立刻行动的魄力。
不勇者有机会也抓不住，遇事瞻前顾后，天上掉下的馅饼也不知道拣。
〔仁〕仁者有取有予，有放弃某些眼前利益的勇气，取与适当，并不一味地与人争利，终成大器。
不仁者自私自大，目光短浅，唯利是图。
寸土必争，却终会寸步难行。
〔强〕·强者意志坚定，对目标坚持到底，持之以恒。
如果时机不成熟，绝不会轻举妄动。
·不强者意志薄弱，朝三暮四，经常自我怀疑，或者盲目出击，或者缩手缩脚。
不仁不义、无勇无谋的人，学会了经营之术，会去害人，而不是救人。
乱世来临，这些人会投机倒把，对下搜刮百姓，对上坑害国家。
治世之时，他们又会暴敛财富，追名逐利；勾结官府，损人利己。
“诚信为本”，是中国商人延续几千年的道德基础。
白圭虽然也奉行“低买高卖”的盈利策略，但他最大限度地照顾农民的利益，收购新谷时，经常用比
其他商人高一些的价格购进，而遇到荒灾时，他大量地卖出谷物，又比其他商户的价格为低。
不仅赢得了消费者的信任，还为自己长远的利益打下了牢固的消费群体。
“仁”与“诚信”相结合，就会产生无穷的威力。
如果我们既有赚钱的方法，又有适当出让部分利益的远大眼光，在商场的路就会越走越宽，获得消费
者的认可。
正所谓：智勇仁强握商机，诚信为本铸品牌。
财富本是人间物，先学做人后聚财。
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钥匙四：成事在天，谋事在人“人人可谋事，非人人可成事”，每个人都可以做生意，但不是每个人
都可以成功，所以要做好充分的思想准备。
任何人做事情都难以保证一定会赢，结果是不可预测的，淘金也是这样。
中国人不相信人定胜天，所以尊重自然，对结果并不强求。
这绝不是让你相信天命，而是告诉你，事物的发展并不是完全以人的意志为转移。
不然，美国次贷危机就不会爆发，银行就不会大面积倒闭，中国的大多数股民也不会赔得这么惨。
他们当初入市的时候，意志可都是很坚定，很多人也都做了精密的分析，得出了极高的成功概率，但
还是赔了一个底朝天。
有媒体报道过这样一件事：一个月入两千元的年轻小伙为了早日买上房子，迎娶女朋友进门，就拿出
全部存款三万块投进了股市。
但是没过多长时间，股市就猛烈地下跌，他不仅赔光了所有的钱，还倒贴了上万块。
小伙子一时想不开，就跳楼自杀了，上演了一幕人为财死的人间悲剧。
如果他事先理解股票投资的不可预测性，对有可能出现的任何结果都有充分的心理准备，就不会做出
这样的选择。
很多人可能因此会抨击股市害人，其实，市场是没有错的，错的是人的选择。
在“谋事在人，成事在天”的后面，还有半句话，叫做“而天地无德”。
天地之间没有道德，只有道理。
“人谋”是过程，而“天成”是结果。
先有“人谋”，后有“天成”。
有了“人谋”，在预定的时间内不一定有“天成”，但终归会得到回报，而如果没有“人谋”，则绝
不会有“天成”。
就像一句老话：“钱不是万能的，但没有钱是万万不能的。
”资金充足，对市场的分析到位，不一定100％赚到钱。
但没有这些，肯定也赚不到钱。
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媒体关注与评论

　　范蠡的老师计然说：“旱买船，涝买车。
”大旱时，船的价格降得很低，低于它应有的价格，此时买进正是时候；发生洪灾，道路泥泞，车子
又变得不值钱了。
做为商人来说，正好屯货，以待雨水过去，人们需要时涨价出售。
物以稀而贵。
人们急需某样东西时，它的价格必然上涨。
　　——时贱而买，时贵而卖　　魏文侯问白圭：“听说你这些年经商发了大财，用的是什么招数啊
？
”　　白圭说：“我经商和别人不同，是从大处着想的，就像伊尹、管仲治国。
又像孙膑、吴起用兵，无处不是循道而行。
”　　魏文侯说：“你能说得更具体一些吗？
”　　白圭说：“在收割庄稼的时候，我以平价大量地收购粮食，同时把蚕丝和丝织品高价卖出去；
当蚕丝上市的时候，我以平价大量地收购蚕丝和丝织品，同时把粮食以高价卖出去，这就叫做人弃我
取。
人取我予啊！
”　　——人弃我取，人取我予　　荀子《劝学》中说：“君子性非异也。
善假于物也。
”一个水平很高的人，本身并不一定很高明，关键是他善于利用别人的智慧，为己所用。
从而做出了成功的事情。
我们应该知遘，即使是最聪明的人。
他也没有比别人多长几个脑袋，只不过他善于利用别人的长处，借助外物来为自己的目标服务。
　　——借助车马的人，不必自己跑得快，却能行千里　　在中国，有德者无往而不胜，失德者寸步
也难行。
评价一个人，才华是次要的，德行才是最重要的标准。
从子贡、白圭到胡雪岩、乔致庸，无不谨遵祖先的这一教诲，以智服人，这是小胜，以德服人，才是
大胜。
　　——小用凭智，大胜靠德
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编辑推荐

《中国人的炼金术:中国人必读的赚钱羊皮卷》：子贡：贱买贵卖，成为最富有的孔门子弟，儒商的典
范。
吕不韦：以商业手法投机政治，最终成为秦国宰相，堪称第一风险投机商。
胡雪岩：放过牛、打过工，毫无背景，最终成为显赫一时的红顶商人。
沈万三：经营鬼才，从土地垦殖开始，最终成为大明首富。
乔致庸：善于计谋，创办汇通事业，商铺遍布天下。
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