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前言

在生活中，我们时常听说“圈子”一词，比如娱乐圈、体育圈、学术圈、政治圈等等。
所谓圈子，简单地说，就是具有相同爱好、兴趣或者为了某个特定目的而联系在一起的人群，实际上
就是物以类聚，人以群分。
圈子在我们的生活中无处不在。
当一个人置身于社会这个系统中，或主动自觉加入一个圈子，或无意识地卷入一个“派系”，或纯粹
是被别人当做是某圈的人，多多少少都会被归类和被贴上标签。
比如以血缘而定的亲戚圈，以交际而定的朋友圈，一起工作的同事圈，还有同学圈、老乡圈等，举不
胜举。
“圈子决定位子”，你拥有什么样的圈子，对于人生的命运有着重要影响。
比如同一个工厂生产的两个同样的盘子，一个可能成为招待贵宾的餐具，一个可能成为喂猫喝水的用
具。
盘子的质量是一样的，可是他们的作用和命运却大相径庭，这是因为所处的圈子不同。
姜子牙在乡下只是个隐士，以耕田渔猎为生，到了周文王集团，就成了历史上有名的政治家、军事家
。
这是找到了适当的位置，当然也是入对了圈子。
同样，洪秀全一个科举不中的穷书生，通过“拜上帝会”这个圈子结交了一帮朋友，建立了太平天国
，竟然动摇了朝廷的根基。
圈子影响着命运，改变了圈子就会改变自己的人生。
每个人都生活在各种各样的圈子中，只不过有的人圈子多，有的人圈子少；有的人是圈子中的重要人
物，有的人就是跟着人家混；有的圈子慢慢变小了，有的圈子却逐渐变大了⋯⋯圈子是构建人脉的载
体，要想顺利施展自己的抱负，达到理想的人生目标，就要不断扩大自己的人脉圈。
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内容概要

圈子决定位子——圈子是构建人脉的载体，要想顺利施展自己的抱负，达到理想的人生目标，就要不
断扩大自己的人脉圈。
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作者简介

章岩，担任某传媒集团总裁，
在商界纵横驰骋二十多年。
致力于市场营销学、管理学的研究。
在经商之余，他潜心研究世界各地成功者的经历，并结合自己的实践和感悟，对他们制胜秘诀有了深
刻的领悟和阐释。
其悟出的一条真谛为：人脉决定输赢！
懂得人脉的积累之道，才能真正悟懂成功的精髓，才能掌控生意场上各种资源并获取成功。
曾出版《人脉圈》、《总经理管人用人的21种手段》、《人在职场》，其中《人脉圈》月销量数十万
册，至今仍位居新华文化购书指南排行榜榜首。
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书籍目录

第一章：圈子决定位子，尽早搭建自己的人脉圈第二章：人脉心法，拥有好人脉要懂交际心理定律第
三章：人脉博弈，获得好人缘的人脉修炼术第四章：圈子圈套，如何套劳你的人际关系第五章：人脉
“加法”，不断拓展你的人脉圈第六章：不做圈外人，懂得人际“潜规则”第七章：守好人脉圈，及
时化解人际矛盾第八章：打通人际穴道，克服社交中的难题第九章：把握分寸，远离人际交往的禁忌
第十章：阳光心态，走出人际交往的病态心理第十一章：》人脉决定命脉，经营好你的人脉存折
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章节摘录

汉高祖刘邦平定天下之后，在洛阳的庆功宴上曾说过这样的话：“夫运筹帷幄之中，决胜千里之外，
吾不如子房；镇国家，抚百姓，给馈饷，不绝粮道，吾不如萧何；连百万之军，战必胜，攻必取，吾
不如韩信。
此三者，皆人杰也。
吾能用之，此所以取天下也。
项羽有一范增而不能用，此所以为我所擒也。
汉高祖刘邦之所以能一统天下，是因为他重用了一些在某些方面比自己能力更强的人，他把取得天下
的原因归之于自己善于经营圈子，可谓一语中的。
或许有的人会认为，现在都二十一世纪了，过去的那一套行不通了，现在是凭能力吃饭，只要自己有
本事还愁没饭吃？
这话说得没错，但也不可否认.在这个世界上，有才华而穷困潦倒之人并不在少数，或许他们正在为一
日三餐而发愁呢。
他们为什么在这个标榜能力至上的社会里至今仍然没有脱贫呢？
原因很简单，缺的可能正是圈子吧。
而那些成功人士，正是有意无意地运用了圈子的生存法则，才得以一步步地走向成功。
被誉为美国钢铁工业之王的卡内基说过：“你可以将我所有的工厂、设备、市场、资金全部夺去，但
只要保留我的组织和人员，几年后，我仍将是钢铁大王。
”卡内基的这番话反映了一个西方资产阶级企业家经营圈子以及利用圈子为自己创造财富的能力，即
他们认识到，圈子的因素是最重要的。
卡内基死后，人们在他的墓碑上刻上了这样一首短诗：这里安葬着一个人，他最擅长的能力是：把那
些强于自己的人，组织到为他服务的管理机构之中。
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编辑推荐

《人脉圈2:瞬间拓展圈子的"人脉心法"》：获得好人缘的交际技术，拥有好人脉的心理博弈。
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