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内容概要

本书是市场营销基本原理的核心入门书籍，书中凝缩了所有的技巧和招数，使你既节省资金，又效果
显著。
全书中贯穿了营销中的四个关键规则：思考、交谈、自力更生、删繁就简。
  
    这本不可缺少的书中解释了保持低成本同时又赢得营销成功的办法。
它告诉你如何在以下方面获得最佳的、省钱的营销策略：1、计划；2、定价；3、市场调查；4、印刷
材料；5、推销；6、分销；7、公共关系；8、市场扩展。
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