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内容概要

中国的医药保健品市场是个含金量极其丰富的富矿，越来越繁荣是它的必然趋势，因为它和人民的生
存健康、生理需求、心理欲望息息相关。
健康长寿、享受生活是人们的普遍愿望。
本书集政策性、资料性、操作性于一体，高屋建瓴，科学性强，同时具有前瞻性、指导性、警示性，
是从事医药保健品业的研究人员、生产厂商、经销商、推销员等人的良师益友。
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作者简介

王天祥：山东青岛人，高级记者，作家。
曾任过多家大型集团公司的副总经理。
多年来苦心研究医药保健品市场的开发营销策划工作，积富了丰富的市场营销经验，特别是对医药保
健吕市场营销人员的上岗培训工作，形成了一整套系统而科学的指导方法，能够从国家政策、世界医
药保健品市场走势、专家观点、商家介绍、事例评析、市场预测、经营策略、操作方法、规避风险等
方方面面，为投资商、经销商及营销员提供科学而生动的理论与实践依据，是市场营销人员的好参谋
。
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