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内容概要

销售是一个要不断面对“拒绝”的事业，不仅要面对市场的“拒绝”，面对客户的“拒绝”，而且还
要面对自己的“拒绝”。
一个成功的销售人必须要在这种种的“拒绝”当中，去战胜自己并且成就自己，这是销售人成功的必
经之路。
    销售人一定要敢于面对“拒绝”，并且去尝试让自己与“拒绝”共舞。
对一个优秀的销售员来说，他要做的应该是不断地自我激励，不断地对自己说：“我行！
我行！
我可以！
”他应该积极努力地去争取所有能够让自己远离“拒绝”的机会，让不断累积的经验成为战胜“拒绝
”的武器，从而成就自己未来辉煌的销售历程！
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章节摘录

　　坚实的销售信心　　销售员要走出对销售的自我拒绝，应该对自己有坚实的信心。
如果你没有，那么请你从现在就开始吧！
　　1．启动心灵的力量　　拿破仑曾经说过：“我成功，是因为我志在成功。
”如果没有这个目标，拿破仑必定没有毅然的决心与信心，当然，成功也就与他无缘。
信心不仅能使一个白手起家的人成为巨富，也会使一个演员在风云变幻的政坛上大获成功。
信心对于立志成功者具有重要意义。
所以，有人把“信心”比喻为“一个人心灵建筑的工程师”。
在销售中，信心一旦与行动结合，就能激发潜意识，激励销售员表现出无限的智慧和力量。
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媒体关注与评论

　　销售，是从被客户拒绝开始！
坚定你的销售信自己；管好你的销售时间；养成良好的销售习惯！
　　认识销售中的“客户拒绝”；化解销售中的“客户拒绝”；反“拒绝”为“成交”；认识销售的
“自我拒绝”；突破销售中的“自我拒绝”！
　　销售，是从被客户拒绝开始。
在实际的销售过程中，个人的销售能力并非天生，是要经过不断的失败、反思、尝试的反复过程才能
形成符合自己的一套销售风格和经验。

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<无法拒绝的销售>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 6


