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内容概要

　　营销无时不有，营销无处不在。
　　世界经济已经进入一个全球大营销，大策划的时代。
营销学作为一门新兴的、独立的、综合性的应性科学，在市场经济的大潮中，其内容不断丰富，完善
和发展。
企业要想在激烈的同业竞争中实现跨越式发展，就不得不打破旧有的游戏规则。
　　笔者参考了国内外大量关于市场营销理论与实践的书籍、报刊资料，并结合本人十几年来在营销
策划实践方面的体会，写了本书。
　　市场营销是一站新兴的综合性应用科学，它直接关系到企业的生存与发展。
笔者希望能够借此机会与各行各业的营销策划精英实现智能互补，资源共享，共同携手打造营销业的
春天。
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作者简介

　　陈放--联合国CCC/UN特聘专家　　资深策划专家，首届中国十大策划风云人物，曾被日本人称
为"创意九段"。
现任北京创意村营销策划公司董事长，美国国际品牌认证委员会中国区首席代表，国际策划学会中国
秘书长，2008北京申奥专家团成员，科特勒营销集团中国区高级代表，中国国际营销节秘书长，《中
国策划》杂志副社长，并兼任几十家集团公司总策划、战略顾问等。
科研成果曾获中国军事科学院一等奖（1986）、中国社科院及中共中央党校等奖（1988），军事科学
院论文一等奖（1992）。
策划成果曾被评为中国"1998年十大策划经典个案"、"1999年十大策划经典个案"、"2000年中国策划优秀
奖"、"2001年中国十大营销策划奖"、"2002年中国首届策划风云人物"、"2002年中国企业策划案例金奖"
、"2004年中国十年最具影响力十大策划专家"、　"2004年中国十大智业坐标人物"等十几项大奖，近十
项营销策划成果创世界之最并获吉尼斯纪录。
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章节摘录

　　二."意志是行动的导向"　早晨5点钟睁开眼，立刻开始一天的活动。
躺在被窝里看书，思考营销方案；6点半钟往顾客家中挂电话，最后确定访问时间；7点钟吃早饭，与
妻子商谈工作；8点钟到公司去上班；9点钟乘坐最喜爱的卡迪拉克牌轿车出去营销；下午6点钟下班回
家；晚上8点钟开始读书、反省，安排新方案；1l点钟准时就寝。
　　这是齐藤最典型的一天生活。
从早到晚一刻不闲地工作，就是他的特点。
"意志是行动的向导"，自少年时期起他就一直信奉这个宗旨。
　　在庆应大学求学时，为了赚取学费，他利用自己掌握的外国语，做过旅日外侨的家庭教师和翻译
。
他以独特的观点去解释庆应大学创始人福泽谕吉先生的"独立自尊"精神，勤奋治学。
后来进入三井物产公司做秘书时，有人笑话他的日本字写得不好。
于是发奋苦练，每天早晨练习一个小时的字，直到能够流利地在"奉书"信纸上书写为止。
　　在他从事有关进口业务工作时，为了调查有关损失保险请求权问题，整天与大部头的原版外文书
籍打交道，从公司下班，回到家中还一直干到深夜两三点钟。
调查外国的判例，找出合适的具体事例，与英国劳埃德船级协会的检查员等人展开辩论，指责他们一
直坚持只顾自己利益的方法，费尽心思地寻找证据，以最高当事人的立场去据理力争，使谈判获得成
功。
除此之外，还有过与损失保险公司进行交涉的经历，尽管有时事情很棘手，但依靠理智和顽强的意志
终于使问题得到妥善处理。
　　后来到三井总公司后，齐藤负责对三井物产公司下属几百家子公司实施经营监督权。
所有这些，都为他成功地开展营销奠定了基础。
总之，不论对待什么工作，齐藤竹之助都依照"只要干，就能成功"的格言去干，经过长期实践，它已
成为齐藤的自然信念，成为他开展营销活动的巨大的根本动力。
P195
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编辑推荐

　　多少人都围绕“钱”在转！
钱钱钱——钱本身也需要营销，金融营销是以钱生钱的营销。
本书揭开钱生钱的奥妙，阐述最全面深刻的金融营销理念，提升营销人员的士气与业绩，也一定会给
你启发与指导。
本书由中国营销科学院强力推荐，国际营销大师科特勒教授专文作序！
是一本不能错过的好书！
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