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内容概要

书中所涉的许多管理大师和创业大师的名字，相信对于我们中国读者并不陌生。
但是，他们的管理和创业经验以及这些经难的价值，却并不一定是我们所熟悉的；有些经验甚至是与
我们现有理念相冲突的，我们以为，恰恰这些与我们现有理念相冲突的经验值得我们好好珍视。
物别是在我们今天经济的许多领域中，遇到了各种问题和困扰，大师们的经验显然具有积极的借鉴意
义。
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编辑推荐

　　一个人如果不能够勇于时时打破原有的陈规旧俗和条条框框，勇玩弄制定新的规则，他就永远了
不可能成为一个非凡的人。
固有的规则与条条框框只适合那些没有远大志向的庸人。
——安德鲁·卡耐基（美国钢铁大王）　　在商业文献方面，我是个贪得无厌的读者。
阅读别人所做各种尝试的始末，可以找出许多珍贵的启示，不仅是在你所属的产业，在其他无关的产
业也是如此。
——金姆（美国雷明顿剃刀公司创建人）　　真正成功的商业人士本质上始终是一个反对派，是一个
极少对现在感到满足的反叛者。
他总是永不停息地寻找着并最终能够找到新的更好的办事方式，通过这样做得以取得成功，获得财富
。
——保罗·盖帝（美国石油投资商）

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<创业大师的忠告>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 5


