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内容概要

　　本书作者直接培训指导许多人实现了考研的梦想，本书已影响数万MBA考生的人生选择，其思想
观点被各类报刊、网站广泛引用。
《MBA之路》（第二版）的内容更广泛，说理更透彻，思想更深刻，是每一个想了解MBA价值的企业
家、经理人，每一个在MBA与其他研究生专业权衡利弊，每一个在职MBA研究生以及面临竞聘选拔的
公务员的难得佳作。
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作者简介

　　岳川博原名岳喜敬，北京财富时代管理咨询公司总裁、首席咨询师，北京大学工商管理硕士，提
出了企业文化三角形模型等理论。
曾以全优的面试成绩考入北京大学，历任北京大学企业管理案例研究中心案例研究部负责人、案例教
学部负责人。
研究咨询对象包括联想集团、海尔集团、TCL集团、首都国际机场集团等。
代表作为《新竞争优势》（北京大学光华EMBA向北大历届EMBA首批推荐的惟一本土管理专著）。
　　除在企业文化与战略管理领域提出新的理论方法外，作者还在激励和引导青少年成长方面具有独
特专长，曾帮助众多青少年实现观念革新和人生飞跃。
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书籍目录

第一篇 我是否要选择MBA？
诠释MBA价值与生命力MBA与中国社会经济发展需要希望获得MBA的几个基本原因MBA教育能给个
人带来哪些变化？
MBA就业及薪资情况中国MBA教育问题及变革发展放眼MBA之外的世界第二篇 MBA报考与应试指南
概述不同MBA项目的比较与选择中国MBA院校排名及有关问题分析你是否要选择MBA？
如何选择MBA院校？
如何准备报考？
为什么要选择一流商学院？
如何从MBA项目中受益？
第三篇 MBA面试哲学概述MBA面试一般原则MBA面试基石：自我定位MBA面试核心：企业家精
神MBA面试内容：基本命题+定位命题+其他命题MBA面试礼仪MBA面试陷阱从求职面试看MBA面试
我的MBA面试经历及点评再谈面试自我介绍的原则面试的总体感受MBA面试重点问题及解答全国部分
院校MBA面试问题集MBA面试常见问题集第四篇 我的MBA之路一见钟情运筹帷幄大观园学习的辩证
象牙塔里创业感悟《MBA之路》《新竞争优势》朋友MBA带来的推荐的读书如果昨日重现附录：选择
商学院的决策基础第五篇 MBA常见问题问1.什么专业或职业背景的人适合读MBA？
2.MBA的面试究竟是怎么回事？
3.全日制MBA和在职MBA相比，选择哪一种更好？
5.MBA、EMBA和经贸委MBA三者中如何选择？
6.MBA在中国是否已属昨日黄花？
7.MBA报考与录取的比例如何？
8.MBA学费这么贵，校方办MBA是不是就为了赚钱？
9.辞职考MBA值得吗？
10.MBA的培养目标和专业特点是什么？
11.我国的MBA教育的发展状况怎样？
12.MBA在我国越来越火的原因是什么？
13.MBA的培养方式有什么特点？
14.MBA就业情况如何？
15.MBA速成班如何？
MBA能自学吗？
16.如何看待近几年MBA的招生质量？
17.比较IMBA与MBA18.请介绍一下案例教学的开展情况？
19.原专业背景不好，选择全日制和在职哪个好？
20.没有管理经验的人就不能读MBA吗？
21.多大年纪的人适合读MBA？
22.如何看待中国目前的MBA教育水平？
23.请介绍学校间互相调剂情况24.如何选择学校？
25.准备MBA入学考试需要多长时间？
26.参加MBA入学辅导班重要吗？
⋯⋯附录一 花絮附录二 MBA院校通讯录附录三 MBA报考相关统计数据
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编辑推荐

　　《MBA之路》（第二版）的内容更广泛，说理更透彻，思想更深刻，是每一个想了解MBA价值的
企业家、经理人，每一个在MBA与其他研究生专业权衡利弊，每一个在职MBA研究生以及面临竞聘选
拔的公务员的难得佳作。

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<MBA之路>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 6


