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内容概要

　　《房地产营销全攻略》通过13章的内容，讲述了房地产营销概述、市场、可比竞争对手的分析、
产品、价格、客户、市场推广等知识。
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作者简介

　　姚迎伟，北京人，39岁，大学本科，学士学位，双学历（房地产开发经营与管理、信息技术与管
理），建造管理学理学硕士在读。
　　1986年毕业于北京师范大学信息技术与管理学系，后留校工作七年。
　　1993年开始进入房地产领域工作，先后在多家公司做房地产信息 咨询、信息分析、市场调研、觥
售策划工作等。
　　1994年主编《北京市房地产开发项目概览》。
　　1995年起，任《科技潮》杂志记者，“房地产与科技”专栏主持人。
　　1998年起在北京电视台某房地产栏目，担任编辑记者、策划部主任。
　　1999年3月起在“263首都在线”房地产频道任招待总监。
　　1999年起专门为十余个房地产项目促销做策划活动，为多家房地产业做员工培训，并成为国际商
务策划师培训讲师。
　　2000年起至今，在某房地产开发公司任副总经理兼销售总监。
　　近十年来，在国内外公开发行的媒体上发表房地产专业文章、论文两百余篇，承接开发商委托，
完成十余个项目的营销策划方案和市场调研报告。
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