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前言

一个实际的例子：在浙江义乌的小商品市场上，一串人造水晶手链的批发价是5.2元。
2个半月以后，同样的手链被摆在澳大利亚悉尼Macquarie大街的一家连锁饰品店，标签上写着35美元
，约值人民币280元钱。
这样的事情时时刻刻都在发生。
仅在上海，每天有超过40000个集装箱的货物装上远洋货轮运往世界各地——这个数字比去年增长了很
多，是10年前的20倍。
中国已经成为世界的制造工厂，以至于目前全球将近50％的拉链，70％的高端彩电，75％的玩具和90
％的一次性打火机，产自中国——全部列出商品名单的话，恐怕会占去本书1／3的页码。
越来越多的人投身外贸，其中更大的刺激因素是，从2004年7月1日开始，中国全面放开了外贸限制。
过去只有专业外贸公司或大型生产企业才有能力取得外贸资格，而现在，中小乡镇企业甚至个体户，
通过简单的备案登记，也能够自己做外贸了。
即便排除赚钱因素，就个人而言，外贸也是个不错的职业选择。
与一个法国商人斗智斗勇，或者跑到阿拉伯联合酋长国参加著名的迪拜交易会，在乏味的人生中多少
算是有趣的经历。
很多大学里开设有国际贸易专业，不过通常更喜欢研究理论而不是操作。
其实外贸从本质上说，跟普通的买卖没什么不同。
只不过因为产品是运到国外去，收取的货款不是人民币而是外汇(一般是美元)，而国家对出入国境的
货物以及外汇有特别的管理条例，需要办理一点额外的手续罢了。
我们是商人不是学者，暂时不需要去研究“为什么要制定这样的条例”，只需要知道什么时候该填写
什么样的表格，到什么地方办理手续即可。
所以即使你不是国际贸易专业的学生，也完全不用担心，一样可以做外贸——很多乡镇企业做外贸生
意红火的小老板甚至只有初中文化程度。
本书是一本快速入门教材，以实例介绍具体的外贸出口操作，主要是为刚毕业打算应聘外贸业务员的
大学生而写的——面对招聘会上动辄要求工作经验的单位，大学教科书里的东西暂时派不上什么用场
。
号称自己“吃苦耐劳善于学习”云云现在也没多少作用了，企业急功近利，喜欢的是那种“上阵即可
杀敌”，至少知道自己该做些什么的员工。
当然如果你已是外贸业务员，但工作不尽如人意，本书的一些经验也许对你也有一定参考价值。
需要指出的是，如果你电脑和网络玩的挺熟，或者有一口流利的英语，学起外贸来就如虎添翼。
网络已经成为时下外贸行业开拓市场、寻找客户的主要方式了，未来的日子里恐怕你会整天面对电脑
屏幕，敲击键盘鼠标完成一笔笔外贸交易。
英语的重要性更不用说了，外贸行业里单枪匹马白手起家，仅靠着流利英语沟通外商建立起事业的简
直不计其数：先做翻译；熟悉行情结识上下家以后靠介绍生意赚点提成佣金；再了解一点外贸流程后
自起炉灶，花个万儿八千的注册个贸易公司，租间写字楼，一个字号就这么诞生了⋯⋯一年挣二三十
万的不在话下。
那么，如果你会玩电脑，英语不错，喜欢衣冠楚楚的生活和敲击键盘签定几十万美元订单的快感，欢
迎加入外贸行业——即使你目前只是个刚毕业的、毫无工作经验和社会背景的穷小子。
以上只是“广告词”⋯⋯现在让我们抓紧时间“恶补”一点外贸实际操作知识吧。
当然，如果你志不在仅仅找份工作，而是希望把家乡的土特产，或把自己看好的东西推向国际市场，
建立自己的外贸公司的话，此书中的大量操作实例也会有点帮助的。
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内容概要

中小型企业如何自己做外贸出口?刚被聘用的外贸新手坐在电脑前面该干些什么？
大学里深奥的国际贸易理论知识和实际工作中具体的外贸操作往往有很大的不同。
《外贸七日通》即是一部沟通二者的外贸快速操作教程。
     本书针对当前中小型厂商外贸中“没有进出口权”和“通过互联网做外贸”两大普遍特点，完全以
实际操作为范例，以“现学现用”为选材原则，从零开始一步步完成外贸的整个操作过程。
教程共分七章，循序渐进。
主要章节内容包括进出口权问题，外贸基础知识和最新知识，网上外贸及市场开发的具体操作，外贸
单证的处理以及事故应对，国际货款结算，信用证审核与应用，国际货物运输操作等。
     本书偏重实务，外贸原理亦选择与现实密切相关的部分。
并且重点讲述了外贸中常见的术语、行话和各类行业经验与小常识，这在行内往往是外贸高手秘而不
宣的，对新手和业绩不佳者非常实用。
     作者本身即是一线出口商，常年开展网上外贸。
本书中的范例几乎都是作者亲历，对外贸新手极具参考价值。
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章节摘录

外贸第一步：外贸经营权——三种途径开启外贸之门无论是贸易公司、乡镇企业、城乡个体户乃至个
人，采用不同的方式和途径都可以做外贸。
不过首先面临的是“如何出去”的问题。
国家规定，只有具备进出口经营权的企业，才能直接经营进出口业务。
而没有进出口权的企业则可以采用委托外贸公司代理出口等方式进行。
“直接”的自营出口和“间接”代理出口，是产品卖到国外去的两大的途径。
两种方法各有利弊，采用哪种方式出去，可根据自身情况而定。
途径一一双铁拳打天下——自营出口自营出口，就是有资格自己做外贸，在海关、外管局、税务局、
商检局等等外贸管理部门都挂个号，届时可以直接去办理各种出口手续。
已经取得营业执照的贸易公司、工厂和工商登记的个体户，都可以在各地的外经贸管理部门做对外贸
易经营者备案登记，获得自营出口贸易资格。
登记手续并不复杂，填写表格，提交营业执照复印件等相关文件。
可以在官方网站了解相关信息，下载和提交备案登记表格：http：／／iecms.ec.com.cn／iecms
／index.jsp。
取得自营出口权以后，外经贸管理部门会对经营者进行报关、核销、退税方面的知识培训，发放空白
报关单据和出口发票，配备网上海关申报系统的电脑软硬件（当然是要付钱的），其中包括电子报关
核销备案的专用IC卡。
目前报关及核销业务可以在网上进行，官方网站是http：／／www3.chinaport.gov.cn／，这个网站上还
有不少专题讲座和同行讨论切磋技术的论坛，不妨去学习一下。
取得进出口贸易资格，理论上就能完全独立开展外贸了。
可以用自己的名义报关出口，开具自己的外贸单证，这对企业在国际市场上的形象很有好处，能增强
客户对企业的信心。
通过自营出口，获得政府部门的培训，能极大提高本企业外贸人员的专业素质。
更重要的，能享受到各地政府对取得外贸资格的企业／个体户的优惠政策。
特别是在外贸经济比较发达的东南沿海地区，地方政府对外贸企业的扶持是很大的，比如在浙江，不
少地区的外经贸部门会组织外贸企业出国参加各类外贸交易会，成对企业／个体户参加交易会奖励补
贴一万元。
政府掏钱为企业开市场，何乐不为。
所以，通过备案登记取得进出口贸易资格，是外贸型乡镇企业做大的必由之路。
不过，毕竟自营出口对企业的人力物力还是有一定要求的。
且享受便利的同时往往要接受更严格的监管，有些地区和行业也受一定的限制。
暂时不便申报或不想申报的，可以找一家外贸公司做代理出口。
途径二背靠大树好乘凉：代理出口所谓代理出口，就是找一家外贸公司或有进出口权的公司合作。
与外商的生意你自己去洽谈，谈定后，以外贸公司的名义与之签订合同。
根据合同备货妥当后，由外贸公司代理进行出口事宜，比如商品进出口检验检疫、海关申报、外汇收
支等。
外商把美金货款支付给外贸公司，外贸公司再按照约定的比例折算成人民币，扣除相应费用后支付给
你。
这样一来，虽然实质上仍是你做外贸，但操作形式上就变成：你以普通内贸的方式把货物赊销给外贸
公司，外贸公司自行出口后支付货款。
有了代理出口，外贸就变得跟普通国内贸易一样简单。
普通的乡镇企业，只需聘用一个懂点英语电脑，能够与外商联系的员工，就可以转型做外贸了。
正经的出口代理公司（很多都是过去国有外贸公司沿革而来），大多在外贸行业有较为丰富的经验，
能极大减少普通企业初涉外贸的风险。
他们与当地政府职能部门的关系一般也都不错，办事方便。
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所以，与外贸公司合作，是小企业发展出口外贸最便捷的途径。
当然，通过代理出口的缺点是显而易见的。
首先就是每次出口都得掏钱——出口代理费。
按照时下的行规行情，这个费用常常会占总交易金额的1％～2％。
也就是说，同样是做出口，与自营出口的同行相比，不得不额外增加一笔成本，削弱了市场竞争力。
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编辑推荐

《外贸七日通》在“深海鱿鱼”所著、网络点击破1亿热帖——《教你10小时快速入门外贸操作》基础
上成书。
紧帖外贸实务操作实践，除分七日清晰讲解外贸操作流程外，还重点讲述外贸高手往往秘而不宣的惯
例、行话和各类经验、技巧。
并由中国海关出版社倾情打造的中国第一个外弥留图书品牌，致力于给中国的外贸人带来最专业、最
实用、最时尚、最轻松的非凡阅读体验。
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