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内容概要

不得不承认，外贸出口的确越来越难了，大家都在夹缝中生存。
成交客户，于外贸新人而言，起初的努力自然应当，但是，常常事倍功半；于几年外贸“工龄”的老
手而言，追求突破，却总感缺憾，力不从心。

《外贸高手客户成交技巧》既是作者多年外贸工作经验的总结，也是一次无私的分享。
本书从寻找客户着笔，介绍充分利用各种途径找客户的技巧；以实际邮件往来为例，讲解不同阶段邮
件写作的细节：总结开发过程中的注意事项，让你在谈判时可以游刃有余；精炼报价要点，教你五步
打造“完美”报价单：深入剖析跟踪客户技巧，决胜于千里之外；分析行业生存法则，为你开阔外贸
形势的宏观视野。

《外贸高手客户成交技巧》作者毅冰，资深外贸人，多年行走于外贸江湖，为人低调。
曾在福步论坛上发表两个帖子，均被置顶，其中一个点击过千万。
作者写作该书意在为迷茫中的外贸人求解迫在眉睫的外贸难题。
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编辑推荐

《外贸高手客户成交技巧》有针对性地帮助外贸人解决了他们遇到的难题，从轻工、纺织服装，到电
子、机械行业，显示出其深厚的知识底蕴和行业积累。
和以往的图书不一样，作者毅兵的分享并没有太多的理论知识，而是立足于实践，不仅通俗易懂，且
实用、见效快。
相信这本书一定会成为中国外贸书籍(除英语词典以外)中最热门的畅销书。
    本书作者毅冰，资深外贸人，多年行走于外贸江湖，为人低调。
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