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内容概要

本书以兽药饲料营销管理为主线，从营销实战操作的角度出发，理论结合案例，详细介绍了兽药饲料
企业营销实践，从中看到最新的营销和管理理念，窥探到兽药饲料营销领域的最新动向。
    全书共分六章及附录，并有企业案例分析。
介绍兽药饲料组织机构与职能职责、营销队伍建设与管理、营销谋略、营销管理、营销服务、营销财
务管理的有关内容，附录介绍国内外畜牧业、饲料、兽药生产营销状况及兽药饲料政策法规条例。
    本书对广大兽药饲料生产企业及营销管理和操作者来说，针对性强、可操作性强，通俗易懂，是一
本相当实用的工具书。
同时，可作为在校畜牧兽医、动物营养以及营销专业的师生课外阅读书，又可供兽药饲料生产企业及
营销管理者作培训教材使用。
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作者简介

秦耀明，湖北黄冈人。
1984年起，一直从事兽药饲料营销管理工作。
先后就职于湖北黄冈兽药公司、上海春晴、世红生物、精华集团、多维药业等知名企业。
从营销员做起，当过办事处经理、产品部经理、营销部经理、市场部经理、副总经理、集团部经理、
营销总监、总经理、企业管理顾问等．其管理经验被《世界人物辞海》收录。
二十余年来，足迹遍及全国25个省市区．签订或审定合同超过10000份。
现任多维药业集团部经理。
 
    主要学术论文 
    1.《农业实用技术百科全书》作者；2.《猪白细胞干扰素作用机理及临床应用》独立完成3.《驴腹静
脉注射法》独立完成；4.《猪结肠肿瘤手术报告》独立完成。
 
    学习与培训 
    湖北省黄冈农校、清华大学MBA 
    特点 
    丰富的营销实践，最前沿管理理论，成功的个案策划，良好的业界口碑。
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决胜千里之外    一、如何实现企业家的最高境界    二、如何做成功的总经理    三、如何成为合格经理    
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域)处的总销量    七、办事(区域)处经理，如何以身作则分解自身“压力”    八、如何检讨自己的营销
能力    九、在申请发货时，如何安排发货的先后顺序    十、怎样“借戏搭台”、“借台唱戏”做促销   
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质量问题怎么办    十四、产品出了一点质量问题虽以圆满解决?但用户仍提出不再与我们合作怎么办    
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