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内容概要

　　作为第一消费群体的女性在商家眼中有着至高无上的位置。
取悦女性，这是商人发财的通天法宝。
既然眼睛盯上了女人的钱袋，商家就必须围着女人转，猜测她们的消费心理，洞悉她们的消费行为，
适应她们的时尚情结，了解她们的消费动向，照顾她们的需要，讨得她们的欢心，看看她们喜欢什么
，需要什么，投其所好。
　　那么，女性的消费热点是什么？
在哪些方面最具投资潜力？
女性的消费心理和消费行为又是怎样的？
如何才能让她们乖乖地打开钱袋呢？
这正是本书所要关注的问题。
本书共分为六篇：财富女性篇、消费心理篇、市场热点篇、行业分析篇、营销推广篇和投资实务篇。
这六篇内容都有一个核心的主线，那就是：如何做女人的生意。
我们希望广大读者看完这本书之后，能更轻松、更有技巧地打开女人的钱袋。
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媒体关注与评论

　　做女人事业，赚女人钱。
商家赚钱必备，女人消费必读，抓住了女人，就抓住了市场。
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编辑推荐

　　作为第一消费群体的女性在商家眼中有着至高无上的位置。
取悦女性，这是商人发财的通天法宝。
那么，女性的消费热点是什么？
在哪些方面最具投资潜力？
女性的消费心理和消费行为又是怎样的？
如何才能让她们乖乖地打开钱袋呢？
⋯⋯本书共分为六篇，告诉你如何做女人的事业，赚女人钱。
商家赚钱必备，女人消费必读。

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<美丽经济>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 6


