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内容概要

作者乔·库尔曼是著名美国金牌推销员，是第一位连任三届美国百万圆桌俱乐部主席的推销员。
本书是他的自传，也是他成功历程的忠实记录。
作者以自己从一个屡经失败的人历练成每打一个电话就有19美元收益（40年前）的金牌销售员的经历
，剖析做人做事深刻的道理；以一个个成功的案例，揭示成功哲理；书中的格言警句耐人寻味，令人
阅读起来，趣味盎然又真实可信，在不知不觉中受到启发，使看似艰辛的推销工作，变得简而易学。
　　在我的青年时代，我读《我的路》，那是我推销事业的第一课，也是我做人做事的第一课⋯⋯当
时我几乎可以将好些段落背出来。
我说的完全是我自己的真实感觉，应该把《我的路》译成各种文字，发行几十亿册，让世界上每一个
渴望成功的人都读一读，贫穷的人可能会少很多。
我也经常阅读各种推销书籍，最读不厌的就有这本《我的路》。
我在上面做了很多笔记，让人吃惊。
一个金牌推销员的技巧精华，还有他的爱心、他的热情，就像清新的微风⋯⋯，你会明白，为什么《
我的路》在推销界里维持着半个世纪的影响。
 我眼里的好书，是那种能帮助社会和个人不断进取的著作⋯⋯昨天于读《我的路》，我又有了新的启
发。
      一本书不可能改变一个人的命运，但它是源头活水，是贫穷人家吃到的。
第一个生日蛋糕，是人间第一个春天。
因此我感谢本书。
本书把做人做事的道理，从利益角度剖析给我看，实话说，我感到震撼。
我当然也知道，它永远不能与《资本论》《哈姆雷特》，或任何一部经典名著相提并论，但是，千真
万确，是它给了我赚钱的力量。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<美国金牌推销员的成功秘诀>>

作者简介

乔·库尔曼，（Joe Culmann）（1890——1972），幼年丧父，11岁，就凌晨4点半起床，到街上卖报。
22岁成为一名寿险推销员。
 
　　经过10个月无望的奔波，他深深绝望，决定辞职。
一件小事改变了他的命运，他又回到了推销之路。
 
　　29岁，他成为美国薪酬最高的推销员之一。
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