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内容概要

金牌推销员的成功绝非侥幸。
世界上最伟大的推销员，他（她）们总是比竞争对手拥有更多的成就事业的推销雄心，他们总是更能
体察顾客的习性与心态，在推销策略的操作实施中努力做到比别人更用心。
　　每一位推销员都应该读一读这本《金牌推销员》。
这是一本应该随身携带的好书，它更像是一位益友良师在精神上、行动上来指导你，给你安慰，将你
鼓舞。
它是无数推销员走向卓越、迈向成功的力量源泉。
　　这本书之所以独特，是因为它包含了许多推销大师在商场打滚多年所学到的实战经验与推销策略
的成功精华。
这本书所描述的推销秘诀，在瞬息万变的推销环境中，能使你的推销策略领先群伦、积极高效。
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