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内容概要

　　面对这个到处都能闻到金钱和诱惑气息的浮躁社会，很多人痛苦、迷惘、无助，找不到生活的方
向和出路。
在就业道路上磕磕绊绊，在仕途上一波三折，做生意又举步维艰，大脑里像一团麻，似乎永远都理不
清杂乱的思绪，我该何去何从？
《为人处世做生意》致力于年轻一代人都感迷惑的问题，清理出为人、处世和做生意三个最热门的理
念，它必将指引你走向光明的前途。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<为人处世做生意>>

书籍目录

为人精明一点逢人只说三分话学会摸透人性恭维宜恰到好处恭维他最想被恭维的地方谨防身边的小人
闭上你的嘴巴睁大眼睛看人装糊涂人做聪明事感谢没帮你把事情办好的人求人帮忙办事时美化对方求
人帮忙时吹捧对方善用“拟态”和“保护色”装聋作哑别上了朋友的当有“舍”才有“得”给人好处
别张扬天下没有一次性人情好风凭借力，借“人”能登天人情像银行里的存款，需时时“储蓄”朋友
间要避免“哥们义气”得意时，心张扬神不张扬心事宁烂在肚子里，也不能随便说别人的秃疮揭不得
吃亏即是占便宜不妨示人以弱花要半开，酒要半醉零成本的买心术顺人情，说好话点燃人气的八大诀
窍游刃有余的职场语言如何获得上司的器重充分发挥下属的能量优秀的主管懂得“授权”处世厚道一
点让别人妒忌你，是十分失败的事沉得住气，才能发得了力眼睛里揉得进沙子方能成大事不要算计人
：算来算去算自己给对手留面子就是给自己留后路别以为只有自己最能耐把别人的事当成自己的事来
做听人劝，金不换懂得欣赏别人善于关心和安慰不幸的人和批评你的人交朋友把人情做足，让它更具
“杀伤力”有好处不要吃独食不要不可一世真诚不等于“实话实说”好的名誉就是财富在与别人的交
往中保持适度的弹性容人之长、之短、之仇、之功能吃小亏才有可能获得长远利益不卑不亢不怠不躁
不温不火不感情用事不轻易发怒不要耍小聪明“难得糊涂”能屈能伸做生意灵活一点做生意要懂得信
用无价做生意要懂得借力做生意要懂得大赔换大赚的道理做生意要有商业敏感性做生意要懂得变“危
机”为“契机”做生意要懂得抢占商机做生意要懂得不只谈交易，还要讲人情做生意要懂得用不同方
法应对不同客户做生意要懂得自我推销做生意要懂得有舍才有得做生意要懂得填补市场空白做生意要
懂得在极盛时期洞悉危机所在做生意要懂得灵活善借做生意要懂得重视信息做生意要懂得果断出击做
生意要懂得“双赢”为上策做生意要磨炼精确的数字感觉做生意要懂得在同行中建立知名度做生意要
懂得吸引优秀的合作者做生意要懂得人无我有做生意要懂得善于从常规之外去想做生意就是将“不可
能”变为“可能”做生意绝不能头脑一热就拍板做生意要懂得先做好才能做大的道理做生意要懂得软
硬兼施做生意要懂得广结客户做生意要懂得“校友”是你最大的财富做生意要懂得不结怨仇做生意要
懂得虚虚实实做生意要懂得不断创新做生意要懂得把握流行趋势做生意要懂得把钱用活做生意要有眼
光做生意要懂得欲取先予做生意要懂得欲擒故纵做生意要懂得以退为进做生意要懂得借刀杀人做生意
要懂得趁火打劫做生意要懂得浑水摸鱼做生意要懂得暗度陈仓做生意要懂得无中生有做生意要懂得借
尸还魂做生意要懂得笑里藏刀做生意要懂得李代桃僵做生意要懂得擒贼擒王做生意要懂得调虎离山做
生意要懂得偷梁换柱做生意要懂得投其所好做生意要懂得逆向思维做生意要懂得高价策略做生意要懂
得同中求异做生意要懂得连环计做生意要懂得请君人瓮做生意要懂得触类旁通做生意要懂得捕捉灵感
做生意要懂得不必每件事都过问做生意要懂得商务营销中提问的技巧做生意要懂得商务谈判中的红脸
白脸战术做生意要懂得商务谈判中说“不”的艺术做生意要懂得的广告策略做生意要懂得一些绝招和
怪招做合伙生意要小心做生意怎样当好代理商做生意如何进行得体的商业交往做生意要懂得运用饭局
进行人脉销售做生意要懂得请客吃饭失败商人的7大弱点
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章节摘录

　　为人精明一点　　逢人且说三分话，未可全抛一片心。
人心是最复杂的东西，把握不好会吃大亏的。
　　我们大多数人都喜欢正直而坦率型的朋友，他们心里无私，有什么就说什么，从来不加以掩饰。
坦率的人开始给人的印象总是比较好的，大家会认为你很老实和忠厚，可是，渐渐地他们会发现原来
你头脑简单、思想简单，这样你便被定位为一个弱者，万一他们心怀不轨，那你岂不是自讨苦吃?所以
，这种人在没有一种自我保护机制的情况下，常常会吃亏的。
另外，坦率的人还常常伤害别人。
这种人想说什么就说什么，毫无掩盖，直来直去不分场合，这就犯了一个人性的大忌：人是被包装起
来的，谁不希望自己更漂亮、更完美、更出众?谁不愿意别人多选择自己、吹捧自己?而你的坦率却会
在连你自己也不知觉的情况下，就伤害了别人。
这样，你在无形之中就形成了无数潜在的敌人，这种敌人比你知道的敌人更可怕，他们会寻找机会来
向你发动进攻，趁你不备将你击倒，其结果，不是既伤害了别人又毁了自己吗?最后，坦率的人还会被
别人利用。
所以，与其当你在梦醒后发现自己被人利用，倒不如早点醒悟过来，警惕自己，多要求、告诫自己，
切不可过于坦率和感情用事，做事不是不要热情，但热情的背后一定要有理性和智慧作支持。
　　这样，逢人且说三分话，未可全抛一片心，不失为沟通的一大原则。
因为与人沟通只有说人话，而与鬼沟通鬼话才起作用。
若一旦人鬼不分，那么反而坏事。
无论是人是鬼，说话都只许抛出三分，而不可将自己的心思全盘抛出，即使是自己的亲朋、妻子，亦
如此，你说得太细、太多，不仅对自己不利，反而会让对方认为你这人好像小看他，连最起码的东西
都给他说、给他解释，这也太低估对方的能力了，这样你势必被误解、被扭曲。
只有说出三分，你才可能收获很多。
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编辑推荐

　　为人厚道，绝非为人老实，也不是为人世故。
所谓　“厚”道，就是指“厚”的道法，它是一种谋略，一种智慧，一种眼光。
一种气度。
　　成熟之人。
做人沉着稳当，人人想与之交往。
因而他们在社会上总是能左右逢源，如鱼得水；而世故之人，太过于算计，人人避之不及，没有谁敢
与之合作，因而落得孤家寡人的下场。
　　明枪易躲。
暗箭难防。
要想保护自己，就得适度伪装自己，不伤害人．也不得罪人．也不易被别人所伤。
　　装傻，并非真傻；外表大智若愚．内心清楚明白。
　　以谦虚、平和换来游刃有余的人脉关系，以踏实守信换来成功的人生。
这就是厚道之精髓。
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