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内容概要

经商“三经”即稳、准、狠。
　　“稳”是经商的根本，首先在于心态的稳重，其次是方法的稳妥，经营合理合法。
反观那些浮躁、急功近利，甚至为小利而忘大义的商人，他们或许能一时成功，但从来都不会长久。
　　“准”是眼光的独到，需要相当的经验和经商天赋，很多成功商人能一夜成名往往在于他们的眼
光准，或在商海中摸爬滚打所锻炼出来的独到见识。
“准”字诀是每一个成功的商人必须具备的手段和素质。
　　至于“狠”自然不是“奸”，而是一种强硬的态度，是独具慧眼的胆识，一种自我控制的能力，
一种坚忍不拔的意志。
　　本书将从“稳、准、狠”方面提供经商的要诀和方法，具有较强的指导性和可操作性。
想“下海”的人或想把生意做大的人，只要你时刻念好这“ 三经”，你将最终成为一名成功的商人，
你的商路因此而越拓越宽。
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书籍目录

精商一经：“稳”——稳扎稳打，以稳求生存　第一章 稳扎稳打，步步为营，经商不可操之过急　
　1.有小才有大，小本生意稳赚钱　　2.星星之火可以燎原，再小的订单也要做　　3.经商莫图快，增
加成本慢慢来　　4.安而思危，经商由小做大的根本所在　　5.经商无定法，要稳也要变　　6.经商投
资要险中求稳，少投资利润太高、风险太大的项目　　7.经商要稳就不能得意忘形　第二章 营造稳定
的关系网　　1.要刻意打造自己的人际关系网　　2.同新老客户维持稳定的合作关系　　3.编织一张和
谐融洽的关系网　　4.找到你经商的贵人：谁是你的指导者　　5.同媒体搞好关系，经商必知的公关技
巧　　6.同政府搞好关系是最稳妥的经商公关策略　　7.同金融界建立良好稳定的关系　第三章 以防
求稳，把商业风险降到最低点　　1.小心!保护好你的商业机密　　2.经商合作要有以防求稳的商业意
识　　3.靠实力说话，一切不可盲目出击　　4.别把真诚当天真，商场骗子要提防　　5.小心经商，别
让“馅饼”成陷阱　　6.经商要有应变能力，未雨绸缪最保险　　7.商不厌诈，经商要三思而后行　
　8.消除不利因素，发现隐患立刻解决　第四章 经商不耍小聪明——取财有道，方能走得长远　　1.
经商要能守住道德底线　　2.诚信危机——企业难以承受之“轻”　　3.塑造良好形象，提高商业可信
度　　4.质量是经商成功的根本，别在质量上面耍心眼　　5.用心维护诚信招牌　　6.经商必须对消费
者负责　　7.舍利取义，靠诚信做大做长久精商二经：准——定位准确，以准出效益　第五章 理性创
业，经商的定位要准确　　1.给自己定位，找准创业定位点　　2.你能做什么：选择行业不要草率　
　3.经商的定位要以简易实用为标准　　4.找到自己的强项，把优势做足做大　　5.找准最有发展潜力
的行业　　6.找准最赚钱的行业　　7.选择行业时应注意的雷区　第六章 机遇要抓准，不错过万分之
一的可能　　1.抓准商机，经商的　第一素质是商业眼光　　2.依靠敏锐的商业嗅觉，在冒险中捕获商
机　　3.抓准商机，是经商的关键一步棋　　4.先发制人，要准更要快　　5.抓住信息，准确把握机遇
　　6.瞅准行业趋势，用变化的眼光看市场　　7.察微知著，从细微处紧抓机遇　　8.全方位地准确地
获取市场信息　第七章 选准合作伙伴：与出色的人在一起才会更出色　第八章 准确了解对手：知己
知彼，百战不殆精商三经：狠——商场不相信眼泪，以“狠”求发展　第九章 对自己狠一点，开源节
流钱滚钱　第十章 竞争要狠：商场不相信眼泪　第十一章 宣传要下狠功夫——让顾客眼球“喷血”
　第十二章 讨债要狠心，不到黄河心不死
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编辑推荐

　　稳、准、狠，大胆闯，脸皮厚，细精算，长思量，新窍门，灵信息，有理智，观人心，察形色，
俱为利。
　　打造自己的信誉、不要轻易信赖合约、要学会合理避税、坚持上网，记得查看新信息、不要太在
乎金钱和利益得失、不要过多用金钱粉饰自己、不轻易让人知道你有多大的能力、善于借鉴别人的成
败得失、不要追求事必躬亲、给自己留条后路。
预防众叛亲离、可能输不起的生意最好不要做、给自己留足底牌、有所为有所不为、谨慎选择合作伙
伴、团队里不要有亲属。
　　经商不是一件容易的事，其中有着许多学问，想要成功就必须有自己的一套方法和手段，就必须
考虑如何运用自己的商业智慧制定全面系统的、可执行的、可操作的和切实有效的经营策略和实施方
案，《精商三经》通过精商“三经”，即稳、准、狠，教你如何在商业经营中站稳脚跟，生存下来，
并不断壮大。
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