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前言

李嘉诚，一位白手起家的亿万富翁，一位时刻关心着祖国现代化建设事业、捐献巨资发展祖国文化教
育事业和社会福利事业的爱国商人，他的名字早已传遍了祖国的大江南北。
李嘉诚连续6年荣膺世界华人首富，连续8年雄距港商首席，他是当代最成功、最杰出的商人之一，成
为无数渴望成功的商人心目中的偶像。
在中国香港，李嘉诚俨然是财富和成功的化身。
他具有传奇般的人生历程：在抗日战征期间，李嘉诚跟随父母辗转来到了香港，由于父亲的不幸早逝
，他年纪轻轻便步入社会，担起了生活的重担。
他曾经是一名擅长于察言观色的茶馆堂倌；曾经是一个尽职尽责的商业推销员；曾经是一个雄心勃勃
的塑胶花工厂厂主；曾经是房地产、在股市中屡战屡胜的大赢家⋯⋯他创造了一个又一个的财富神话
。
一个在困境中成长起来的少年是如何在商海中拼搏奋斗而成为万人瞩目的亿万富豪？
他是如何获得了亿万元巨额资产的？
他的成功经验给我们做人处世留下了怎样的启迪和借鉴？
笔者认为，李嘉诚的成功是得益于在逆境中自强不息的奋斗精神，得益于胜人一筹的经商观念和灵活
多变的商业谋略，得益于与人为善、兼济天下的人生理想。
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内容概要

《李嘉诚金牌经营（最新版）》介绍了：李嘉诚是中国人民的骄傲，也是世界人民的骄傲，他不仅创
造了财富神话，而且为我们树立了成功的榜样。
　　这是一本介绍经商经验的书，讲的是华人首富李嘉诚的人生体会和经商智慧。
艰难的人生道路，曲折的创业经历，使李嘉诚懂得了勤奋、信用和学习是人生的最大财富，而胆识、
才气和运气也是成功不可缺少的因素。
 　　实际上，无论什么样的商人，都各有其道，虽然所经营的实业不同，但其中的道理都是一样的。
　　谁都不希望自己永远做小生意或失败的生意，但生意都是由小到大或先失败而后成功。
因此，做生意不光需要一股子狠劲，还需要更多的商战智慧。
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章节摘录

弄清楚大局后，李嘉诚又分析了长江厂的运营情况。
自创立以来，长江厂主要生产塑胶玩具和日用品这两类产品，虽然样式上前前后后也变化了几十款，
但变化的原因不是厂家想设计成什么样子就设计成什么样子的，而是根据代理经销商的订单要求设计
制造的。
这样一来，厂家无法真正去面对市场，不能根据市场的需求来确定到底要生产什么样的产品。
只有打破这种商家左右厂家的局面，才能准确把握市场风向，及时生产出满足消费者需求的产品。
李嘉诚曾想过这样做，但因为工作繁忙和要冒大风险等问题而不得不将这一想法搁置下来。
但是，现在不一样了，整个香港的塑胶工业发生了巨大变化，只有突破，才能够在同行业中独领风骚
，从而立于不败之地。
从事塑胶业已有7个年头的李嘉诚认为自己不过是该行业中的乎庸之辈，没有什么大的突破。
天性不甘于平庸的他对现状越来越感到不满，盼望有一天能够使自己的塑胶厂制品有一个大的突破，
从同行业里众多的竞争者中脱颖而出。
闭门造车是盲目的，也是不可能取得突破的。
要想取得突破，还得放眼世界，时刻关注国际市场的新动向。
李嘉诚深知这一点，借助少年时学成的扎实的英语功底，他开始关注国际市场，积极地去了解塑胶业
的发展趋势。
李嘉诚之所以能够这样做，与他小时候所受到的教育是分不开的。
对任何事情，他都会抱着严谨的态度去做，时刻不忘自己的目标，无论有多大成就也不愿有丝毫放纵
。
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