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前言

什么是博弈？
所谓的博弈就是策略性的互动决策，就是你在考虑自己的策略选择时，必须考虑其他人的策略选择；
同时其他人的选择，也必须考虑你的选择。
古语云，世事如棋。
生活中每个人都如同棋手，每一个行为如同是在一张看不见的棋盘上布一个棋子，精明慎重的棋手们
相互揣摩、相互牵制，人人争赢，下出诸多精彩纷呈、变化多端的棋局。
博弈论是研究棋手们“出棋”招数中理性化、逻辑化的部分，并将其系统化为一门科学。
换句话说，就是研究个体如何在错综复杂的相互影响中得出最合理的策略。
实际上，博弈论在我们的工作和生活中无处不在！
博弈论代表着一种全新的分析方法和全新的思想。
本书所介绍的口才博弈，就是在语言对抗冲突中和事态发生突变的危急时刻，编排恰当的词汇，组织
有力的语言，为摆脱不利的局面，提出最优解决问题的方法。
口才博弈是衡量交谈者口才的重要标志，特别是在当代社会生活中，没有口才博弈的能力，会失掉很
多成功的机会。
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内容概要

拥有好的博弈口才，你就能在错综复杂的人际关系中游刃有余，你就能于激烈的社会竞争中脱颖而出
，你就能在斗智斗勇的谈判桌上侃侃而谈、展出奇招；拥有好口才，你就能在针锋相对的辩论台前巧
舌如簧、雄辩如虹，胜券在握。
　　现在的社会是一个开放竞争的社会，现在的社会又是一个相互沟通、相互影响和相互合作的社会
。
这个特殊的时代决定了口才不仅成了人们日常生活的一个重要组成部分，更是人们事业成败的一个举
足轻重的先决条件。
说话的水平和能力已成了衡量一个人整体素质不可或缺的重要标准。
新的生存环境呼唤新的适应型人才.呼唤多彩的“辩”士。
希望读者对各种口才博弈方法，细心揣摩、掌握精髓、灵活运用，在实践中，口吐莲花、快口如刀、
应变自如，永远立于不败之地。
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书籍目录

一、辩论是思维上的博弈　辩论是寻求真理的过程　开宗明义，方能正本清源　环环相扣——辩论要
有层次感　辩论是破与立的辩证统一　演绎出严密的逻辑体系　事实得益于雄辩　包装语言的美丽童
话　片言以居要，一目能传神　言人所未言，见人所未见　“我即真理”——在气势上压倒对方　一
有真理，二有群众　　辩论是一种文化的张扬　博弈要有一个积极的格调二、用语言去博弈语言　“
模糊”语言让你的表意更有“弹性”　以“正”为基础，以“奇”为突破　善战者因其势而利导之　
虚则实之——真话说在假话后　善于抓住对方之“虚”　虚拟是前提，示意是关键　换一个角度敲打
　言在此而意在彼　两害相权取其轻　挖个坑，让他跳　复杂问语——你还打你老婆吗？
　用他的矛戳他的盾　用荒谬逻辑推出更荒谬逻辑三、诡辩——语言博弈中的非正规武器　扭曲逻辑
关系的诡辩　诡辩手法之一——割裂联系　诡辩手法之二——似是而非　诡辩手法之三——偷换概念
　诡辩手法之四——虚拟因果联系　诡辩手法之五——虚拟论据　诡辩手法之六——以偏概全　诡辩
手法之七——合二为一　诡辩手法之八——问题转换　诡辩手法之九——多米诺法　诡辩手法之十—
—无法界定　诡辩手法之十一——二分法的诡辩　诡辩手法之十二——曲解法　诡辩手法之十三——
抵消法　诡辩手法之十四——强词夺理　抓住诡辩的“辫子”反诡辩　　四、缝补语言的碎片　巧借
谐音——“修不知尔，尔不知修（羞）”　一语双关——以“正经”与“杂种”相抗衡　歧义胡解—
—“小象是小动物”　妙言换义——“此地有万家酒店”　断句换型——“杨柳春风，不度玉门关”
　混淆意义——“再见吧，华佗！
”　巧于类比——“猴似人，狗似人”　遁词曲解——“獐边者鹿，鹿边者獐”　混淆语义——“火
不是越救越旺吗”　颠倒顺序——“请拉紧她的手，别把妈妈丢了”　巧用反语——“以人为贱而以
马为贵”　趣改俗语——“君子动口不动手”　　五、把尖刻隐藏在玩笑之中　善言者必善幽默　违
逆同一律——故意颠倒黑白　违逆矛盾律——夸张不相容性　违逆排中律——文字的重新排列组合　
风趣含蓄——妙在曲径通幽处　古怪的联系——语配幽默法　错对错，误对误——类比幽默法　一石
落二鸟——一语双关法　似曾相识烟鬼来——比喻失当法　驴唇不对马嘴——对比错落法　有大不说
小——反向求因法　所答非所问——打岔幽默法　错就错到底——谬上加谬法六、在语言的节点上，
随机博弈七、话中有话的调侃八、化解尴尬局面的博弈
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章节摘录

聪明的一休和尚巧设陷阱，诱导足利义满自己说出：“世界上一切有形的东西最后都会破碎。
”既然世界上一切有形的东西最后都会破碎，在此前提下，自然可以推出有形的龙目茶碗总有一天会
破碎；既然如此，足利义满大将军对于一休打破茶碗一事，也就不宜再严加追究了。
一休和尚和外鉴法师便这样安然无恙地渡过了这一难关。
在辩论中，当我们发现对方语言中有“失真”的嫌疑时，如果我们只是据理辩驳，一般难以获得胜利
，但是可以从另一个角度抛出一些令对手感兴趣的话题，巧妙地将他一步步地引向自己所要达到的目
标；一旦达到了目的，就迅速反击，将对手置于进退维谷、无路可走的绝境，让他不得不认输。
孙子在《始计篇》中提出了“因利而制权”“利而诱之”的谋略  思想，战争的最终目的，无疑都是
为了一个“利”字。
辩论的终极目  标，归根结底也是为了一个“利”字。
辩论之利，有有形的利、无形  的利，眼前的利、长远的利。
在辩论中，如果能以小利引诱对方，往  往能使对方因小失大。
使用该法，关键是辩手在设问时要把辩论的目的深藏不露，绝不  能让对方察觉设问的真正意图。
尤其是第一问，一定要让对方在尚未  了解发问意图的情况下予以回答，只要回答了第一个问题，下
一个问  题就由不得他不回答了。
等到对方自觉难以自圆其说时，后悔也来不  及了。
这种使对方处处被动、自打嘴巴的战术，不失为一种极有效的  辩论手段。
其结果只能是让对方在不自觉中接受我方的观点。
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编辑推荐

《口才博弈》：语言对抗中解决问题的最优策略仅凭有理，尚不能走遍天下，唯有据理以辩制辩，方
能说服对手，方能心想事成。
《口才博弈》通过［辩论是思维上的博弈］［用语言去博弈语言］［诡辩——语言博弈中的非正规武
器］［缝补语言的碎片］［把尖刻隐藏在玩笑之中］［在语言的节点上随机博弈］［话中有话的调侃
］和［化解尴尬局面的博弈］等8部分对口才博弈技巧进行了生动的分析和介绍。
所谓的博弈就是策略性的互动决策，就是你在考虑自己的策略选择时，必须考虑其他人的策略选择；
同时其他人的选择也必须考虑你的选择。
古语有云，世事如棋。
生活中每个人如同棋手，其每一个行为如同在一张看不见的棋盘上布一个子，精明慎重的棋手们相互
揣摩、相互牵制，人人争赢，下出诸多精彩纷呈、变化多端的棋局。
博弈论是研究棋手们“出棋”招数中理性化、逻辑化的部分，并将其系统化为一门科学.换句话说，就
是研究个体如何在错综复杂的相互影响中得出最合理的策略。
实际上，博弈论在我们的工作和生活中无处不在！
博弈论代表着一种全新的分析方法和全新的思想。
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