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前言

永不服输的“推销之神”——原一平知道原一平的人，都不禁为他的成就竖起大拇指。
这不仅仅因为他骄人的销售业绩，还在于他不断克服自己的弱点的坚忍不拔的精神。
他将自己从人生的沼泽中拉起，从穷困不堪的小混混到人人尊敬的“推销之神”。
从一文不名的街头流浪汉到身价上亿的销售导师。
他通过勤奋、刻苦和执着，将自己的人生彻底扭转。
逐步攀登上成功的巅峰。
年轻时，他就像个标准的小太保，叛逆顽劣的个性使他恶名昭著，以致无法立足于家乡。
23岁时，他远离家乡到东京打天下；27岁时，进入明治保险公司做了一名“见习推销员”(兼工友身
份)。
他穷得连午餐也吃不起，没钱搭电车只能走路上班，甚至晚上露宿公园⋯⋯然而他的内心里却时刻燃
着“永不服输”的火，保持着一股越挫越勇的斗志。
经过将近十年的不断奋斗，他在36岁时，终于创下了全日本冠军的保险销售业绩。
他不但成为了亿万富翁，更被誉为日本的“推销之神”。
从原一平的成功中，我们可以不断地反省自己的人生，反省自己对事业的付出。
如果没有百分之一百二的付出，怎么能奢求命运女神的垂青？
如果没有面对困难和打击的坚持，怎么能守到云开见月明？
这本书将细细回溯原一平的成功历程，从一文不名的流浪汉，到明治保险公司的“见习推销员”；从
没有销售业绩的保险销售新手，到成为全日本的销售冠军；从普通的保险推销员，到被誉为“销售之
神”而受人顶礼膜拜⋯⋯相信，他的奋斗历程也将鼓舞着您迈向成功的顶峰！
向林2010年9月
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内容概要

　　1904年生于日本长野县。
1930年进入日本明治保险公司成为一名“见习业务员”。
36岁时创下了全日本冠军的保险业绩，并成为世界百万圆桌协会的成员。
从45岁开始，他连续15年保持全日本寿险推销业绩的第一名，他创下的世界寿险推销纪录20年未被打
破，被尊称为“推销之神”。
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／1785.很抱歉，我们的总经理不在／1816.那位老人家就是我们的经理／1857.我的坚持必有所成／189
第十章  谈话的技巧是会面的最佳工具1.闭嘴！
我不是谈话的主角／1952.“轮盘话术”与“说了就走”的推销话术／1973.以全身说出内心的真实想法
／1994.注意准客户眼神的“无穷变化”／2025.发出富有魅力和修养的声音／204第十一章  成交，捕捉
稍纵即逝的机会1.水到渠成，四个步骤敲定成交／2132.把握最佳成交时机／2173.这是我摸索出来的十
种模式／2184.成交的理想状态：成交自己／226下篇  销售纪录的保持者第十二章  售后服务是永续销售
的动力1.小人物也能办大事／2332.我有一个非常重要的客户住在你们宾馆里／2353.客户的爱好很重要
／2374.我自己只花费收入的10%／2385.从局外人到合作伙伴／2406.每次都超过一点对方的期望／243第
十三章  不断提高自己，学习是永无止境的1.如何短时间内抓住客户的注意力／2492.把生活保险化
／2513.身边环境总是孕育更多的机会／2534.保险就是不断地拜访／2555.阅读和练习，可以不断超越自
己／257参考文献261
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章节摘录

1.走在人生的谷底今天我们都知道原一平创下了15年不被超越的销售业绩，是世界闻名的“推销之神
”，但他小时候却是村中的头号大顽童、人人厌恶的小太保。
当他把这种坏脾气转化为“永不服输”的坚毅时，他进入了一个崭新的世界，创造了惊人的成就。
1904年初秋的一天，原一平出生于日本长野县郊区。
由于他的父亲德高望重又热心公务，因此在村里担任要职，深受村民的敬重和拥护。
原一平是家中的老幺，甚得父母的宠爱。
因为家境富裕，他对生活的艰辛毫无知觉；因为脾气暴躁、调皮捣蛋、叛逆顽劣，他又是全村排名第
一的捣蛋鬼。
倒如，当时村里的人家养了许多马匹，并放马在山坡上。
他闲着没事，就带领一群小孩，手持木棍，悄悄地跑到马的后面，对着马屁股用力挥击。
马在惊吓之余，左蹦右跳，还有些马因重心不稳，跌落到山谷里。
面对乱成一团的马匹，他得意洋洋，拍手叫好。
这种令人厌恶的恶作剧，他却认为是壮烈的举动。
“为了我的恶作剧，父母经常向村民赔罪，并且严厉地处罚我。
可是我恶性难改，父母的处罚有效期只三五天，待时间一长，我又故态复萌，带头去闹事了。
父母亲与村民们对我都头痛极了。
”由于他的恶作剧实在太过分，父母特别交代他的小学老师对他严加管教。
有一次，老师忍无可忍，把他抓起来狠狠地打了一顿。
他在一怒之下刺伤了老师。
这是标准的小太保行为，后来他回忆起来，为自己残暴的举动羞愧万分。
然而当时凭着“有仇不报非君子”的想法，说干就干了，一点儿也不考虑其严重后果。
刺伤老师的事件传遍了全村，全村人都害怕他。
事情闹大了，逼得他父亲辞去所有的要职。
全家人都对他失望至极，所有的亲友都说：“原一平是个不可救药的孩子，将来不知还会闯出什么大
祸来呢！
”于是他被送到邻村的姑妈家寄养，在那里他又不时露出顽劣的性格，好不容易念完了小学。
原一平在多年后回忆：“这种暴烈的脾气就像魔鬼一般纠缠着我，它带给我许许多多的烦恼与痛苦，
使我受尽了折磨。
不过，当我把这种坏脾气转化为永不服输的毅力时，它带我进入另一个崭新的世界，使我成为日本的'
推销之神'。
”我们每个人都会有许多棱角，需在这个世界中一点点地磨掉它们，好适应各种环境对我们的要求，
以此满足生存的需要。
其实这些棱角正是我们的特色，是我们的不同之处，也是别人可以记住我们的地方，我们要明白这些
棱角的长处和短处，只要在日后的工作中扬长避短，它就会带给我们特别的魅力。
我们可以看到的是，原一平的心中一直有一股永不服输的精神。
“我不服输，永远不服输！
”这样的精神一直在支持着他，鼓励着他，才使他渡过了一个又一个难关，最终到达成功的巅峰。
对于一般的推销员来说，原一平无疑是一个极好的榜样，如果想成为一个成功的人，那就要相信自己
是一个成功的人。
这就像原一平说的：“对于一个推销员来说，成功的信念和积极的心态比什么都重要。
只有这样，你才能在困难中坚持。
在坚持中成功。
我的成功也是因为我永不服输。
在困难面前从不低头。
我相信我是最棒的，我是独一无二的。
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媒体关注与评论

原一平一生取得的成功，是我们每个推销员所向往和追求的目标，而他留给我们的顽强精神、高尚品
格和推销智慧也是一笔巨大的财富。
　　——《推销之神》当我还是议员的时候，原一平先生已经是世界百万美元圆桌协会的成员。
原一平先生是我多年的挚友，我曾经拜读过他的成功故事，他的成功给了我人生一种无形的激励，我
觉得他才是20世纪最伟大的推销员！
　　——日本前首相  田中角荣原一平的事例说明：一个人的力量，主要来自内在。
只要首先从自己的内心找到力量，任何外在的困难都不难克服。
　　——《中国青年报·青年时报》在你成功地把自己推销给别人时，你必须相信自己，对自己充满
信心。
也就是说，你必须完全认清自己的真正价值。
　　——乔·吉拉德
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编辑推荐

《推销之神原一平:客户无处不在》是由中国致公出版社出版发行的，推销之神原一平简介：1904年生
于日本长野县。
1930年进入日本明治保险公司成为一名“见习业务员”。
36岁时创下了全日本冠军的保险业绩，并成为世界百万圆桌协会的成员。
从45岁开始，他连续15年保持全日本寿险推销业绩的第一名，他创下的世界寿险推销纪录20年未被打
破，被尊称为“推销之神”。
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