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内容概要

毫不夸张地说，业务代表是走向领导者的第一步。
因为，你曾经战斗在第一线，不仅体验了全部的苦苦，而且你积累了丰富的验。
你是公司和客户的桥梁，是产品和市场的纽带。
上面千条线，下面一根针。
业务代表就是那一根针，千头万绪都必须通过你，织成一幅有意义的图画。
     一根针是渺小的，业务代表在公司的地位不算高，但缺了这根针，所有的经营理念、经营思想，都
只是空中楼阁，没有实际的意义。
再伟大的总裁，离开了优秀的业务代表，也就一事无成。
    从业务代表做起，你就像实力派歌手，一旦确立了位置，别人就难以撼动。
从业务代表做起，你的事业将有一个坚实的基础。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<业务代表新守则>>

书籍目录

A-01 企业的“外交大使”A-02 值得骄傲的职业A-03 驾驭手A-04 业务代表的工作性质A-05 两个转动的
齿轮A-06 新业务代表该学的东西B-01 正确的道德意识B-02 忠诚于公司的事业B-03 坚持正直的人格B-04
诚实是一种美德B-05 自觉遵守公司制定的规章制度C-01 用知识武装自己C-02 有一双登山家的脚C-03 
较强的分析能力C-04 熟练使用规范用语C-05 发现新的解决方法C-06 有一颗艺术家的心C-07 像工程师
一样熟悉产品C-08 有一双技术员的手C-09 业务代表的形象塑造C-10 较强的表达交流能力D-01 全心全
意为客户服务D-02 利之不存，关系焉在D-03 追求创造，永不满足D-04 具备正确的工作观D-05 深怀感
恩的心态D-06 奉献全部能量D-07 保持应有的进取精神D-08 彻底的“三勤”主义者D-09 不放过任何市
场机会D-10 立于不败之地D-11 努力实现自己的承诺D-12 充满自信的个人形象D-13 此一时、彼一
时E-01 业务代表有哪三怕？
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章节摘录

书摘⋯⋯插图
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