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内容概要

本书写法脱俗，另辟蹊径，一改传统销售书籍的文风。
它不涉及任何高深理论，笔者以其多年的销售经历向你娓娓道来销售的秘诀，引导你如何从一名初入
销售界的新人成功演化为一名伟大的销售员！
    本书结构简单，但针对性强。
共分为四个章节，包括—— 励志篇——销售员演义；行动篇——如何成为一名伟大的销售员；经营篇
——销售员自我经营；人脉篇——经营好你的销售人脉。
在每一章节之后，你还可以写下你的心得体会，这将为你的阅读增添兴趣！
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书籍目录

Ⅰ励志篇——销售员演义　第一节　销售员演义　　你准备好了吗　　只要决心成功，失败永远不能
把你击垮　　让自己的情绪达到巅峰状态　　行动是第一要素　　销售并不仅仅是推销产品　　小故
事大启示　第二节　销售你自己　　和睚我销售三部曲　　让销售成为你的朋友　　你是第一销售商
品　　　　留下好的第一印象　　微笑是你的销售使者　　这样的王牌销售品质你具备了吗？
　第三节　把销售变成艺术　　简单的并不一定简单　　将销售转化为爱好　　爱好是销售工作的第
一动力　　销售冠军的优势　　注意你的销售细节　第四节　视个性　促销售　　客户就是你的上帝
　　像这样心理装着客户　　让广告加强你的个性销售　第五节　销售新定义——经营人生　　人生
的价值在于自己　　信念是一种无坚不摧的力量　　意志是你的“永动机”　　希望是人生的垫脚石
　　执著会让你得到意外的收获　　成功并不像你想像的那么难　　有一颗乐观的心　　对待人生要
心存感激　　再试一次，你就有可能达到成功的彼岸　　天道酬勤，付出总会有回报　第六节　成功
对于销售员的涵义　　⋯⋯Ⅱ　行动篇——如何做一名伟大的销售员Ⅲ　经营篇——销售员自我经营
Ⅳ　人脉篇——善用人脉资源主要参考文献
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