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内容概要

这是一个值得广大直销员深省的故事，它告诉我们：礼仪比智慧和学识更重要。
　　直销员的社会交往中要注意各种不同情况下的社交礼仪，也就是要善于把握住沟通时的感情尺度
。
　　掌握正确的社交礼仪，能使直销员拉近与客户的距离，展现自己的修养，从而能有效推动直销活
动的顺利进展。
　　这是所有进入直销这个伟大行业并期待成功的人士所需要看的第一本书，它能为你事业意想不到
的改变。
本书的所有观点和技能都来源于权威的专家学者的专业指导和直销成功人士的深刻体验，包含深入浅
出的理论说明和生动的案例分析，具有很强的实用性和可操作性。
　　全书从专业角度出发，帮读者有效掌握名目众多、细则纷繁的社交礼仪，使其在直销活动中，成
为待人诚恳、彬彬有礼之人，并受到别人的尊敬和尊重。
善解人意、体谅别人，才能正确对待和处理好各种关系与纷争，争取到更长远的利益。
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作者简介

博瑞森营销培训讲师组是由全国数十名优秀培训讲师与研究者组成的专业培训机构，致力于营销方法
、技巧的研究与传播。
《新直销训练营》丛书是各位培训讲师长期营销咨询实践与培训的结晶，必将对各位读者与培训学员
提升直销能力有所裨益！
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编辑推荐

　　著名直销企业员工首选入门读本·5000万中国直销员自我修炼最佳教程。
　　掌握正确的社交礼仪，能使直销员拉近与客户的距离，展现自己的修养，从而有效推动直销活动
的顺利进行。
　　直销员社交礼仪训练。
　　在直销活动中，社交礼仪所反映的形象往往会起着潜移默化的微妙作用。
掌握正确的社交礼仪，能使直销员拉近与客户的距离，展现自己的修养，从而有效推动直销活动的顺
利进行。
善解人意、体谅别人，才能正确对待和处理好各种关系与纷争，争取到更长远的利益。
　　这是所有进入直销这个伟大行业并期待成功的人士所需要看的第一本书，它能为你带来意想不到
的收获。
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