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内容概要

本书的与众不同之处于在，它是一本普及的读物。
书中没有高官权贵的双人之术，也没有商业精英的人际管理之道，因为我们认为“成功”对于每个人
定义并不相同，那些攀至顶峰的人毕竟是少数，那些看似成功的案例也未必适合广大的普通群众。
我们想要给你的是一套适合普通人的人脉关系实用方法，书中所贯穿的是一套从人脉网络建立到经营
又到拓展再到在不同场合应用的人脉哲学。
凭借着它，每个人都可能获得自身的成功，至少我们希望读者会从中建立起一套人脉关系的应用思维
，在人生面临抉择的时候能够分清哪些应该做，哪些不应该做。
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