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内容概要

这是美国“超级推销大王”法兰克·贝德佳在三十多年的保险推销生涯的经验总结，首先从态度上积
极面对推销的工作，同时告诉世人，推销不仅仅是一桩交易到另一桩交易，更应该付出你的真诚，此
外，推销也要讲究科学的态度等等，正是由于以上种种原因，这位推销大王以其艰辛的奋斗历程和辉
煌的业绩，赢得了“保险行销教父”的称号。
     在这里，作者将告诉我们什么是最真实的行为推销，解释最有效的成交技巧，如何提供全方位的客
户服务，在与你一同分享销售成功奥秘的同时，帮助你迈向专业推销的目标！
这里述说的一切，其实就是一个行销大师贝德佳传奇的一生和永恒的话题。
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