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内容概要

对销售人员的高效管理是一线销售经理必须重视和提高的素质，从组织到培训、从沟通到激励、从客
户经营到营销规划，每一个环节，每一个步骤都必须严格把关和控制。
本书是专门针对房地产销售经理而编写的，站在管理的角度分别从不同的方面进行了分析论述，让销
售经理在短期内可以了解到更多与自身管理工作息息相关的知识和技能。
本书的特点是内容通俗易懂，体系全面完整，便于管理者更直观、更清晰的了解相关问题。

　　有人说，一个优秀的销售经理必须做好三件事：安内、攘外和远景规划。
首先，树立经理的威信，提高员工的士气，分配好利益，合理分工，充分发挥员工的才能。
其次，获取公司的各项营销政策支持，关注市场变化，顺应发展趋势，随时采取有力措施打击竞争对
手，获取市场业绩。
再次，为员工提供培训和学习，让员工在工作中得到锻炼和提高，注重和加强企业知名度和美誉度的
提升，预测市场变化的趋势，规划出企业的中长期发展方案和目标。
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