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内容概要

　　作为销售人员，尤其是销售管理人员，在开展销售工作的过程中，必然会遇到支付、结算、预算
等与财会相关的问题，很显然，具备一定的财会知识将有助于您顺利开展各项工作。
　　然而，面对纷繁复杂的财会知识，您也许感到迷茫，不知该从何处着手。
本书针对销售人员的工作性质，重点阐述了与销售人员工作有关的财会知识，同时，对常识性的财会
知识也进行了介绍。
本书在形式上大量采用图表格式，其中包括销售人员工作中经常遇到的各种表格，这样更直观，更容
易理解。
不管您是一般销售人员还是销售管理人员，本书都能使你在短时间内真正掌握财会技能精要，为您的
销售事业助一臂之力！
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