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内容概要

　　他山之石，可以攻玉。
真正高明的人，是能够借助别人的智慧和力量，来使自己不受蒙蔽并最终走向成功的。
 　　在生意场上，如何交朋友是一门学问。
你首先要认识到人脉对于你事业的重要性，然后对于如何选择朋友；如何结识、结交朋友；如何与朋
友维护和保持你们的友谊；如何做好生意场上的应酬交际；如何把握好在生意场上适度的感情投资；
如何与人顺利地谈成生意，缔结合约等都需要有一定的了解和认识。
 　　《先做朋友，后做生意》一书是针对这些客观现象，由这些现实问题入手，一一为读者详尽解析
其中要点、关节，理清其中繁杂关系，为读者提供建设性意见、有效解决方案和一些切实可行的技巧
与方法。
帮助读者在生意场上更有效与人沟通交际，编织高效能的人脉网，为自己将军的成功搭桥辅路。
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