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章节摘录

书摘事情是说成的    在日常生活中总是能见到这种人：他们非常努力，也很勤奋，但是办事的时候却
并不顺利，几乎事事碰壁，原因就在于他们“不会说话”。
    随着市场经济的发展，在现代社会，越来越多的职业要求从业者具有良好的表达和沟通能力，推销
员、业务员等职业更是以交流、说话作为主要的工作方式。
这种情况下，不会说话的人怎么能办成事呢?    其实在古代，会说话，口才好的人已经能有“一言兴邦
，一言丧邦”的能力了。
战国时的苏秦与张仪之所以名垂千古，就因为他们说话水平高超，是典型的能说会道的纵横家。
    苏秦从老师鬼谷子那里学成毕业后，出游数年，先后游说过周显王、秦惠王、赵国的奉阳君等人。
因为他本身口才并不好，说话的时候只是摆了不少的大道理，让人觉得他不过是书生意气，结果自然
是一无所获。
最后耗尽了钱财，狼狈的回到家里，连家人都不愿意理睬他。
于是苏秦勤奋学习，刻苦锻炼口才，然后再次游说赵国，设身处地为赵王分析天下形势，指出赵国是
东方最强大的国家，决不可坐等西方秦国的吞并，东方六国应联合起来一致抵抗秦国，这才可以自保
，可以成就霸业。
最后他终于说动了赵王，愿意牵头抗秦。
之后苏秦又同样以为国长治久安计为说辞，鼓动唇舌，连番说动燕、韩、魏、齐、楚，“于是六国纵
合而并力焉。
苏秦为纵约长，并相六国”。
使“秦兵不敢窥函谷关十五年”。
六国之所以能够结成联盟共同抗秦，根本原因就在于苏秦练就了胜人一筹的口才。
比如他学会了使用了这类言辞：“窃为君计”、“此臣之所以为君患也”、“臣窃为大臣羞之”、“
臣窃为大王耻之”。
语气中既有光明正大的推销，又有不露声色的刺激，而且还要让这些国君感到：我完全是为了您和您
的国家啊!苏秦从穷困潦倒到“佩六国相印”，成就了一番事业，也得到家人的尊重，这其中的转变就
是因为他练就了好口才。
    与苏秦作对的恰好是他的同学张仪。
他担任秦相，推出连横主张，要拆散苏秦的合纵，让秦国东出函谷关，吞并六国。
他利用六国之间不可避免地存在一些矛盾，挑拨离间、拉拢收买、恐吓威胁，终于拆散了合纵；然后
运用远交近攻、各个击破的战术，最后赢得了胜利，统一了天下。
张仪的成功，靠的也是高人一等的说话水平。
张仪第一个拆散的是魏国。
他明明想攻取魏国，却趁魏国与齐国发生边界摩擦的时候，跑到魏国对魏王说：您国小势弱，没有山
川险要阻挡，四周都是强国，人家要吞并您是很容易的。
您加入合纵又有什么用呢?亲兄弟尚争夺钱财呢。
您东边那强大的齐国不是刚刚打败韩国的申差，斩首八万，而又在关津把你们打败了吗?秦国现在为您
担忧的是另外两个更强大的楚国和韩国，所以“为大王计，莫如事秦。
事秦则楚、韩必不敢动；无楚、韩之患，则大王高枕而卧，国必无忧矣”。
接下来，他在对苏秦的合纵主张大肆攻击、诋毁了一番之后，又指天誓日地说：“积羽沉舟，群轻折
轴，众口铄金，积毁销骨，故愿大王审定计议。
”令人无法怀疑他的忠贞诚挚。
果然，魏国背弃了合纵之约。
结果“秦攻魏，取曲沃”。
之后其他各国也都被张仪一一说动而最终拆散合纵之约。
苏秦靠口才说出来的大好形势，又被张仪更好的口才说没了。
⋯⋯P3-4
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编辑推荐

中国的文化是深沉的，西方的文化是跳跃的，本书融会了中西文化，多角度、多侧面地阐述了口才在
实际生活中的巧妙应用。
本书中的事例披沙沥金，收录了中外最经典的口才故事。
故事典型，生动，易于被读者接受， 既可提升个人交际能力，又可提升团队整体素质，是一本不可多
得的大众普及读本以及口才培训教材。
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