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内容概要

这是一本专为小店经营者撰写的参考书，它的宗旨是为小店经营者提供最简洁的经营招数、最直接的
盈利技巧、最有用的管理经验和最实际的服务指导，从而提高开店者的综合经营水平。
    毫无疑问，开店的目的是为了盈利，但盈利却不是一件简单易成的事。
我们看到，由于种种原因，有些小店常因思想守旧、观念落后、分不清主流商品和非主流商品而导致
商品滞销，利润下降。
    为此，我们在系统总结小店成功经验的基础上，充分吸收国内外先进的管理经验和经营技巧，隆重
推出这本《小店创造大财富》。
本书根据小店的经营特点，详细介绍每一个经营环节的特点和技巧，以供经营人员使用、借鉴和学习
。
另外，对于在开店过程中应注意的问题，书中也作了全面的提示。
    此书不仅仅为那些准备开店的人而写，对那些已经开店，但由于各种原因经营不善而面临困境的人
也颇有参考价值，书中的一些方法和经验也很有启发性，说不定您读了此书，会从中得到灵感，从而
走出经营困境，改变您的一生。
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章节摘录

　　4．开店的准备工作　　开店不会是一帆风顺的，这一点必须有足够的思想准备。
一般的规律是，开店初期总要经历一个不赚钱甚至赔钱的阶段，这是因为刚开始时自身经验不足，还
处于摸索阶段，没有找到最恰当的经营方式，从消费者方面看，消费者还不了解这个新铺子，需要观
察一段时间，商店不可能马上就顾客盈门。
而买卖一开张，不管营业状况如何，房租、人工费用、水电费、管理费等一样也不可少付，所以初期
赔钱应是意料之中的事，可以说不经过赔就没有赚。
　　◆资金　　前期投入一般在数万元到数十万元不等，开支主要有：房租、店面装修、人
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媒体关注与评论

　　开家小店，自己给自己做老板，实现你的创业梦想吧，展开你智慧的翅膀，运用本书教给你的招
数，让人的小店为你带来滚滚财富，也带来创业的乐趣！
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编辑推荐

　　开家小店，自己给自己做老板，实现你的创业梦想吧！
这是一本专为小店经营者撰写的参考书，在系统总结小店成功经验的基础上，充分吸收国内外先进的
管理经验和经营技巧，详细介绍每一个经营环节的特点和技巧。
同时，对于在开店过程中应注意的问题，书中也作了全面的提示。
展开你智慧的翅膀，运用本书教给你的“招数”，让你的小店为你带来滚滚财富，也带来创业的乐趣
！
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