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前言

　　如果写一本淘宝网的书，会有很多人喜欢读。
　　那天(2005年，网商大会刚结束)，上海伟雅(宋小林的笔名，《我们是网商》的作者)、星言无语(
金星言的网名)在我的办公室聊天，说了上面这句话，一次简短的聊天，促成了今天的这两本书。
　　上海伟雅一直致力于电子商务实践的研究，对阿里巴巴和淘宝网会豆的长期跟踪采访使得他掌握
了丰富的第一手资料，勤勉的思考让他处在电子商务的最前沿。
　　脸盆妹妹(孙小鹃的网名)，从淘宝网成立伊始，就是最活跃的会员之一，她对淘宝网的感情感染
着众多的淘友，她对电子商务的实践和经验分
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内容概要

在淘宝网上开店——如今，这已经成为新时代网络创业的一条捷径，在这片著名的网络创业天空中，
有许多人通过勤劳和智慧，最终获得了成功。
    然而，网上开店也需要新的技巧和新的创业思路。
开了店却苦于默默无闻?因为不熟悉网络营销而生意不旺?或是看着明星店铺的钻石标志羡慕不已？
那么，了解成功卖家的故事，学习参考他们的经验就是您所需要的。
    本书是作者对淘宝网上的数十位钻石店家进行专业访问的案例集，让您分享他们的生意经和奋斗精
神，助您实现网上成功开店创业的梦想。
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作者简介

上海伟雅，本名宋小林，网上笔名上海伟雅。
毕业于吉林大学中文系。
曾经任职三家中国财经类报纸的编辑部主任、副总编等职。
专攻网商研究。
被评为阿里巴巴2004年度十大行业专家。
阿里巴巴社区轻工论坛版主和网商故事版主。
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书籍目录

第一章 从白手起家到手握“钻石” ——淘宝网上的店铺故事　第一节 时尚内衣卖出名气　　一、网
上开店，初衷只为卖库存　　二、稍有起色，上家断了供应链　　　　三、干脆做大，成为多家代理
商　　四、扩大加盟，建设自己的销售网　　五、勾画梦想，做出“秀姿美”品牌　　六、草根英雄
，网络销售要精神　第二节 以网为生的普通女孩　　一、普通女孩的开店经历　　二、网店老板的艰
难历程　　三、开好网店的关键　　四、网店生活改变了她的性格　　五、她对淘宝网如此依恋　第
三节 精彩纷呈的大学生网商　　一、邹宏炯的NBA球衣专卖店　　二、“杰伦春天美容店”，商品多
达2625种　　三、卖电子商品的”骨头余”　第四节 特色食品——从独乐乐走向众乐乐　　一、开店
只为分享美味　　二、食品特色造就成功　　三、用食物和服务抓住客户的心　第五节 新款品牌玩具
的网络通道　　一、香港女孩的开店经历　　二、香港是做生意的好城市　　三、有心人用好香港地
理经济　第六节 大学生玩手机月销30万元　　一、他的网络名字叫“斩不死”　　二、网络上结识“
数码狂人”　　三、视诚信为巨人行走时的一条腿第二章　淘宝网代购——充满商机的幸福中转站　
第一节 宜家商品代购一族　　一、宜家公司和宜家商品的特点　　二、聪明的宜家，狡猾的宜家　　
三、淘宝网上的宜家商品代购店　　四、宜家网站对中国代购网商的周到服务　　五、为客户提供透
明、规范、优质的超值代购服务　　六、中国网上代购业由此迈出关键一步　第二节 英国名妆The
Body Shop的淘宝网代理　　一、供应商使她获得了一片新天地　　二、客户是她最大的资本　　三、
把握好自己的定位是成功的基础　第三节 懂得蜕变的5钻高手　　一、靠销售邮政包裹箱起家　　二
、一个偶然的品牌代理机会　　三、一生中最重要的决定　　四、为成功，她开始重新学习　第四节 
高级品牌精神的网络延续　　一、从品牌精神开始　　二、大品牌小经营　　三、细节凸显品质　　
四、小生意大发展第三章　开店先利其器——淘宝网销售技巧经验谈　第一节 在淘宝网上传授烘焙技
术　　一、”我是漫漫长路”与客户分享烘焙快乐　　二、“锦衣美食”的博客生意经　　三、向客
户传授烹饪技术的“婉晴小阁”　第二节 告诉你进货时的正确心态　　一、正确进货三步走　　二、
选择货物看买家　　三、进货注意选渠道　第三节 让客户从细节里认识看不见的你　　一、让客户从
细节里认识你　　二、把握细节，源于真诚　　三、研究平台运作，关注相应细节　　四、细节的最
高境界是完美　　五、细节操作上的亲而为之和代而劳之　　六、客户的质疑可以帮助细节的完善　
第四节　金钱将与浏览量一起流动　　一、巧用“美丽统计”　　二、“一元荷兰拍”的威力　　三
、用好店铺的6个推荐位　　四、关键词的使用窍门　　五、网店必备成功经验第四章　掘金的工具
是创意——淘宝网上的独特店铺
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章节摘录

　　四、扩大加盟，建设自己的销售网　　有一个客户，想在淘宝网开家店，无意间进入了“秀姿美
”的店铺，觉得“秀姿美”的生意做得很火，就通过买内衣的途径，发送给“秀姿美”带木马病毒的
图片，窃取了“秀姿美”的银行账户密码，盗走了3万元。
这个案子现在已经破了，但钱至今还没有追回来。
　　这个时候，资金对”秀姿美”已经十分重要，没有了资金，就等于巧妇难为无米炊。
但是“秀姿美”是压不垮的。
幸亏她还有库存，而且每天的生意也还不错。
那时候还没有支付宝，“秀姿美”就让客户先汇款再发货，缓解了资金压力。
　　韩洪英的长处在于
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编辑推荐

　　网上创业在今天也许不是一个全新的名词，但网络销售生意经却在不断花样翻新。
想获取第一手资料?请打开《在淘宝网开店：淘宝网淘金成功案例》，一个个真实的故事和精彩的分析
将帮助您在浩瀚如海的网络里名利双收。
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