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内容概要

网上开店，遇到的第一个难题就是——“我该卖点什么？
”淘宝网才子小超人回答，这个问题有两个答案：一是根据自身优势，二是根据市场需求。
真的有这么简单吗？
    翻开本书，每个人都能找到属于自己的答案。
     本书作者网上开店已有相当长的历史。
可谓经验丰富，是个过来人。
因此，听听本书作者这个过来人的开店经验，对于想网上开店的人来说是非常有价值的。
 本书内容主要围绕网络店卖什么这一主题展开。
翻开本书，每个人都能找到属于自己的答案。
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作者简介

小超人，我被带去警察局录口供。
     
    警察问：“你的淘宝ID？
”     
   “Superkf。
”     
    “有没有别名？
”     
    “小超人。
”     
    “真实姓名？
”     
    “梁开发。
”     
    “哪里的？
”     
    “广西靖西。
”     
    “年龄？
”     
    “1971年生。
”     
    “最高学历？
”     
    “没有。
”     
    “在哪个单位工作？
”     
    “某外企公司做产品研发。
”     
    “结婚没有？
”     
    我一听，来火了：“喂，阿Sir，我只是一个目击证人，有必要问得那么详细吗？
”     
    警察抬头看了我一眼，说：“年轻人，在生活中，没有目击者，都是当事人，懂吗？
”     
    作者著有《淘宝的禅》、《网上开店进货指南》等。
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章节摘录

　　第一章 事先多探路，日后少吃亏　　话说，一只小蚂蚁沿着路边的一块大石头往前走，前面不远
处就是一处水洼，然而周围的草丛挡住了它的视线，它看不到，当水洼“偶然”地出现在它面前时，
它急得团团转，只好绕道而行。
可是，究竟向左绕，还是向右绕?因为看不到周围环境的全貌，它只能凭运气进行选择，等待它的，始
终是未知的未来。
　　如果小蚂蚁先爬到大石头上，从上往下仔细观察一下周围的环境，那么，它就知道自己应该往哪
里走了。
　　观察的范围太小，只能看到偶然性事件；观察的范围足够大，才能看到必然性结果。
淘宝网里有很多小蚂

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<网上开店卖什么>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 6


