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前言

在商业化社会里，做穷人无疑是一件可悲的事情。
想一想，每一天，一睁开眼，衣食住行哪一样不得花钱？
而看着别人享受着富裕带来的幸福，又怎能不“看在眼里，急在心里”呢？
生而贫穷并不是错，但如果死时也贫穷的话，那就是值得羞耻的一件事情了。
所以，生活中有很多人都在思考着如何摆脱贫穷。
而做生意就是人们最常想到的摆脱贫穷的方式之一。
但问题是，很多穷人整天想着一夜暴富，他们瞧不起小生意，认为只有做大生意才能赚大钱。
但世界上哪有那么多大生意让没钱的人做呢？
所以，这些没钱人依然贫穷。
事实上，只要你用心观察，就会发现，很多有名的富人，包括一些大企业，都恰恰是从小生意做起来
，或者是从小生意上赚取第一桶金的。
比如，屡次登上中国首富宝座的刘永好，就是做猪饲料起家的！
这是一个大多数人正眼也不瞧一瞧的行业，也是一个名副其实的小生意，可刘永好就是通过它成为了
中国屈指可数的亿万富豪，屡次占据富豪榜榜首。
再比如全球最大的百货零售商沃尔玛，世界最大的快餐店麦当劳，每天的销售额数以亿计，但沃尔玛
每天要卖多少针头线脑，麦当劳每天要卖多少个汉堡鸡腿，才能堆积出那样巨大的财富呢？
不要以为你只是喝了一小瓶可乐，你那一两元的消费，相对于可口可乐的亿万资产来说，确实算不了
什么，但却是绝不能忽略不计的，它巍峨的财富大厦，就是由无数个这样的1元2元垒成！
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内容概要

　　做别人想不到的生意，赚别人没赚到的钱，没有不能赚钱的生意，只有不会赚钱的人。
做小生意的大智慧，赚大财富的小谋略。
《小生意赚大钱》就是专为那些想赚大钱却囊中羞涩的有心人编写的一本致富书。
《小生意赚大钱》搜集了近年来最成功的通过小生意致富的经典实例，再加上编者用心的解读，相信
能让你从中得到启发，找到适合自己的财富之路。
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章节摘录

39．经营土特产、靠优势发财徐波是从湖南到广州打工的年轻人，张勇光是他的朋友。
2002年的一天，两个人坐在一起商量，觉得长期这样打工下去不是个出路，看着周围很多老乡因为做
生意，不大不小多少都发了点儿财，两个人看着有点心动，就想自己也做点生意，但是两个人都没有
多少本钱，做什么好呢？
想来想去，徐波说，广州有很多的湖南人，也有很多湘菜馆，但是馆子不是所有人都下得起的。
像我们这样的打工仔自不必说，一天赚几个钱还不够吃饭，哪儿有钱下饭馆？
有些做生意的老乡虽然手头宽裕一些，但是偶尔下下馆子没有问题，经常下馆子的话，可能也不太容
易。
对于大多数人来说，大多数时间还是得自己在家里做饭吃。
湖南人的口味比较特殊，做饭用的原材料也比较特殊，而且湖南人比较认死理，乡土观念较重，在广
州看不到专门经营湖南土特产的商店，如果我们做这一行，说不定会有钱赚。
两个人说干就干，马上进行市场调查。
果然，除了在一些大小超市有些湖南来的零星杂货外，广州的大街小巷真的是看不见一家专门经营湖
南土特产的商店。
调查的结果让两个人大为兴奋。
不久，两个人合伙投资十多万元的湖南杂货店在广州大道南方日报社附近正式登场亮相，商店取名为
“湖南味道”。
两个人虽然钱不多，但为了不让人误认为自己是随时会飞掉的“野鸡小店”，痛下决心花1万块钱请
广州书画界的名家李华白题写了“湖南味道”四个字的招牌。
招牌挂出来，厚重的墨迹果然让人肃然起敬。
在徐波和张勇光的店里，处处突出的都是“湖南味道”，所售货物都是地道湘产自不必说，连员工都
是非纯正湖南人不用。
走进徐波和张勇光的店里。
触耳一片“湘音”。
湖南人爱嚼槟榔，不停嚼着槟榔的老板看见顾客进来，会问你要不要也来上一颗。
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媒体关注与评论

做别人想不到的生意，赚别人没赚到的钱；没有不能赚钱的生意，只有不会赚钱的人。
精明的商家可以将商业意识渗透到生活的每一件事中去，甚至是一举手一投足。
充满商业细胞的商人，赚钱可以是无处不在、无时不在。
　　——李嘉诚一件人看不起眼的事，可能带来非凡的效益；一门心思要做惊天动地的大事，最后反
而可能一无所获。
　　——马云经常有人问我第一桶金怎么来的，从哪里得到的，有多少。
其实每次有人问我这个问题时，我都想说，人的第一桶金是自信。
　　——潘石屹智力比知识重要，素质比智力重要，觉悟比素质更重要。
　　——张瑞敏某一件让你不顺心的事情，反过来看，可能就好似成就你事业的基础。
　　——俞敏洪
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编辑推荐

做别人想不到的生意，赚别人没赚到的钱，没有不能赚钱的生意，只有不会赚钱的人。
做小生意的大智慧，赚大财富的小谋略。
《小生意赚大钱》就是专为那些想赚大钱却囊中羞涩的有心人编写的一本致富书。
《小生意赚大钱》搜集了近年来最成功的通过小生意致富的经典实例，再加上编者用心的解读，相信
能让你从中得到启发，找到适合自己的财富之路。
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