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内容概要

　　人生就如游戏场，本身就是一种博弈，潜规则就是你的底牌。
不懂潜规则之人要么就是外行，要么就是赌徒。
外行总是抱怨自己的底牌不够多，三下两下就把自己的底牌给出光了，然后无奈地做一个看客；赌徒
则心存侥幸风光一时，最终的结果还是血本无归。
唯有智慧之人，始终牢牢把握自己手中的底牌，防息于未然，所以总能笑到最后。
《人性丛林潜规则》将人性丛林中一些蕴涵着潜规则的内容凸显出来，把人生中的智慧挖掘出来，在
演绎潜规则的同时，极力规避一些负面影响，力求给读者以积极的人生思考和启迪。
　　&ldquo;潜规则&rdquo;是一种至高的生存方略，是一种用晦如明的智慧，是一种人生掌控主动的
手段，是一种进退自如的规则，是一种处世方圆的策略，是一种危机关头迅速应变的机变之道，是一
种获得一生成就的成功心法&hellip;&hellip; 纵观人生，大凡能成就伟业者，无不是深谙&ldquo;潜规
则&rdquo;之人。
要知道，在险象丛生的人性丛林中，为了保全自己，为了得到渴望的权势，为了驾驭他人，为了控制
别人的心灵弱点，为了取得人生的辉煌，为了在复杂的人事中圆融处世，为了在危难来临时能做到机
智应对，就必须要深谙&ldquo;潜规则&rdquo;，并圆熟地加以运用，方能从容应对人生的风雨和挑战
，轻松自如，稳操胜券！
阐释潜规则的智慧读本，铸就成功者的处世典范！
《人性丛林潜规则》将人性丛林中一些蕴涵着潜规则的内容凸显出来，把人生中的智慧挖掘出来，在
演绎潜规则的同时，极力规避一些负面影响，力求给读者以积极的人生思考和启迪。
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书籍目录

前言第一章 占据主动 掌控命运先声夺人反客为主制造精神恐慌玩的就是心跳当仁不让也是一种高明
收放自如把对手控制在你的手中出其不意攻其不备杀鸡儆猴震慑人心抓住别人的把柄是关键步步紧逼
把握主动瞒天过海造就不透风的墙第二章 绝境中弱者的突围浑水不摸鱼旁观者自清无能之能可闯天下
以情动人善打感情牌让对手窝里斗对自己的老底要有所保留宁可得罪君子不可得罪小人把谎言说成真
理厚脸皮也是一种资本第三章 利益争夺中的进退出手要快看人要准不在其位不谋其政以退为进曲线成
事不与人共富贵实现野心要名正言顺利用别人的风头让自己出风头别让小人拿你当枪使全身而退找好
自己的替罪羊第四章 屈伸韬略 用晦如明过分就是过火强者也要装脚痛故作不知欲擒故纵韬晦养身伺
机夺权百忍方能成真金阴术阳取善于暗中下工夫伪装自己克敌制胜以弱示强以愚困智笑骂帮腔屈身求
全假戏真做相对而动第五章 洞悉方圆 圆润通达见人说人话见鬼说鬼话在明处吃亏在暗中得福为绝后
患不要情面小事糊涂大事精明看破别人的心思也不要点破人在屋檐下怎能不低头自圆其说自得其利假
扮受害反戈一击第六章 智慧对弈的生存筹玛灵活应变全面兼顾以其人之道还治其人之身隔岸观火不战
而屈人之兵逢人只说三分话做人不能太单纯重视小人物的作用摸透底细伸手不打笑脸人背靠大树好乘
凉第七章 人生中的加减法防人之心不可无知彼重于知己红脸白脸唱双簧走为上计好汉不吃眼前亏不该
仁义的时候就该下狠手谦让也是一种武器深藏不露不可藏过头内外兼收才是成事之本主动结交成功者
少走弯路乘虚而入正中下怀有所问有所不问第八章 人舍我取的财富&ldquo;潜规则&rdquo;人情也是一
笔生意投资放下面子赚回银子吃得眼前亏也是福平时冷庙烧香急时能抱佛聊投其所好放长线钓大鱼舍
得孩子套住狼第九章 游刃丛林 玩转办公室政治迎风而上喜恶有常适当地向上司邀功请赏把握尺度公
事私办&ldquo;养虎&rdquo;不可为患弃暗投明禽择良木而栖好马也吃回头草适度暴露你的缺点也是优
点顾全面子给人铺台阶面子问题不容商量做墙头草并不是你的错第十章 搞定人心就这几招拉拢人心不
可操之过急学会在背后说别人的好话给人一份情让人还上一辈子情义情结网住人心说得好不如哭得妙
让人心服才是真正的征服请将不如激将对事无情对人有义用你的口抓住别人的心让别人得意让自己满
意后记
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章节摘录

　　每一个人都有自认为得意的地方，不管别人怎样看，在他自己看来，都是一件有意义的事情。
从对方得意的地方说起，这是办事速成的一条捷径。
　　你如果了解并把握住对方得意的地方，交谈的时候有意无意地提到，在办事的过程当中会在无形
之中成为一种有效的武器。
　　一偏僻小学破烂不堪，校长多次按规矩层层请示拨款事项，却始终没有结果。
不得已之下，决定向本市木材厂的厂长求援。
校长之所以打算找该厂长。
是因为这位厂长重视教育，曾捐款一万元发起成立&ldquo;奖教基金会&rdquo;。
　　遗憾的是。
该厂经营有了一定的困难，校长深感希望渺茫，但也只好&ldquo;背水一战&rdquo;了。
　　于是。
校长敲开了厂长办公室的门。
　　校长开门就夸：&ldquo;厂长。
我近日在省城开会听到教育界同仁对您的称赞，实是钦佩！
今日途经贵公司，特来拜访。
&rdquo;　　厂长：&ldquo;不敢当！
过奖了。
&rdquo;　　校长又说：&ldquo;厂长您真是一位有远见卓识的人，首创&lsquo;奖教基金会&rsquo;。
　　不但在本市能实实在在地支持教育事业，更重要的是，您的思想影响很大。
　　&lsquo;奖教基金会&rsquo;由您始创，如今已由点到面，由本市到外市，甚至发展到全国许多地区
，真可谓香飘万里&hellip;&hellip;&rdquo;　　校长紧紧围绕厂长颇感得意之处，从各个方面予以充分
肯定。
谈得厂长满心欢喜。
　　此时，校长诉说了自己的&ldquo;无能&rdquo;和悔恨：&ldquo;身为校长，明知校舍摇摇欲坠，危
及着师生的生命安全，却毫无良策排忧解难。
要是教育界领导都能像厂长这样，支援教育，只要拨一万元钱就能卸下我心头的重石，可是至今申报
十几次，仍不见分文。
&rdquo;　　这时，厂长的脸上立刻起了微妙的变化，沉默了一会儿，然后说：&ldquo;校长，既然如
此。
你就不必再打报告求三拜四了，一万元钱我捐献给你们。
&rdquo;　　校长听完后，他紧紧握住厂长的手，满意地笑了。
　　这位校长可谓十分精明，他在了解对方的情况下，用美誉推崇的方式获得了募捐的成功。
首先，他对厂长远见卓识，首创&ldquo;奖教基金会&rdquo;的行为给了充分地肯定和恰当地赞扬；其
次，悲诉自己的&ldquo;无能&rdquo;和悔恨，让对方给予同情，从而深深地打动了对方，达到了预期
的目的。
　　称赞对方得意的地方，实际上就是对对方人生价值的肯定。
求他人办事，很多时候必须在他人身上细思量、狠下工夫，最好不要把你所要办的事情直接说出来，
而是要从对方感兴趣的侧面入手。
这是说服的要害所在，切中了要害，事情一定会大功告成。
　　某集团公司承包了一项建筑工程，在纽约建造一幢办公大厦，一切都照原定计划进行得很顺利。
大厦接近完工阶段的时候，突然，负责供应大厦内部装饰的承包商宣称，由于情况变化，他无法如期
交货。
这样的话，整幢大厦都不能如期交工，公司将承受巨额罚金。
　　长途电话、争执、不愉快的会谈，全都没效果。
于是集团公司公关部经理奉命前往华盛顿，当面说服承包商。
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　　&ldquo;你知道吗？
在你们那个区，用你这个姓名的，只有你一个人。
&rdquo;经理先生走进承包商的办公室之后，立刻就这么说。
　　承包商有点吃惊：&ldquo;不，我并不知道。
&rdquo;　　&ldquo;哦，&rdquo;经理先生说，&ldquo;今天早上，我下了火车之后，就查阅电话簿找你
的地址，在市区的电话簿上，有你这个姓的，只有你一人。
&rdquo;　　他很有兴趣地查阅着电话簿。
&ldquo;嗯，这是一个很不平常的姓，&rdquo;他骄傲地说，&ldquo;我的家族是从荷兰移居华盛顿，几
乎有二百年了。
&rdquo;几分钟过去了，他继续说到他的家族及祖先。
　　当他说完之后，经理就恭维他拥有一家很大的工厂：&ldquo;我从未见过这么庞大的工厂。
&rdquo;　　&ldquo;我花了一生的心血建立了这个事业，&rdquo;承包商说，&ldquo;你愿不愿意到工厂
各处去参观一下？
&rdquo;　　经理爽快地答应了。
在参观过程中，经理恭维他的组织制度健全。
经理还对一些不寻常的机器表示赞赏，这位承包商就宣称是他发明的。
他花了不少时间，向经理说明那些机器如何操作以及它们的工作效率多么良好。
中午到了，他坚持请经理吃中饭。
　　到这时为止，你也一定注意到，经理一句话也没有提到此次访问的真正目的。
　　吃完中饭后，承包商说：&ldquo;现在，我们谈谈正事吧。
我知道你这次来的目的。
我没有想到我们的相会竟是如此愉快。
你可以带着我的保证回到纽约去，我保证你们所有的材料都将如期运到。
&rdquo;　　经理甚至未开口要求，就得到了他想要得到的东西。
点破潜规则　　用赞扬他的方式开始，就好像牙医用麻醉剂一样，病人仍然要受钻牙之苦，但麻醉却
能消除苦痛。
要想改变一个人而不伤感情。
不引起憎恨的话，应该学会从称赞和满足对方人手。
　　&hellip;&hellip;
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